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温岭发布公众号掌上温岭客户端

大溪镇党委书记 郑君宏

市党代会围绕“奋力谱写中
国式现代化温岭新篇章”的奋斗
目标，提出要一以贯之坚定实施

“五大战略”。作为全国泵与电机
产业“重镇”，大溪将坚决扛起经
济强镇勇挑大梁的责任担当，实
施“五大争锋行动”，打造“泵
谷”产业地标，全力以赴建设中
国式现代化小城市新标杆，在高
质量发展纵深推进“两城两湖”

建设上干最好、当标杆、争第一。
实施经济发展创新争锋行

动，在做强先进制造上实干争
先。以千亩泵业智造产业园开
发、千亩沿 104桐方线配套产业
带低效改造专项行动为主核，坚
持创新驱动赋能传统制造业，发
展战略性新兴产业和未来产业，
全力打响“中国泵谷”金名片。

实施项目攻坚提速争锋行
动，在增强发展韧劲上实干争
先。坚持项目为王，落实“常态
谋划+要素先行”，抢抓增量政策
加力扩围机遇，抓实幸福社区系
列旧城改造、S204建设等92个重
点项目，大干快上抓落实、全力
以赴拼进度，以高质量项目建设

赋能高质量发展。
实施和美城市建设争锋行

动，在品质跃升提档上实干争
先。坚持“全域谋划、全域提
升、全域发展”，下好北部新城

“人城产”创新发展先手棋，打好
主城区、山市、潘郎三区联动发
展主动仗，推动小城市规划、建
设、治理水平全面提升，加快形
成制胜未来的大溪之势。

实施乡村振兴活力争锋行
动，在共富优享提标上实干争
先。聚焦大溪所能、群众所盼、
未来所向，有序推进环方山、环
太湖两条共富带建设，做美做优
人居环境，扎实做好镇村融合发
展文章，实现发展与稳定并重、

富民与安民共进。
实施党建引领示范争锋行

动，在提升干事质效上实干争
先。扣紧守好“红色根脉”主题
主线，深入实施基层组织攀高跃
新、党员队伍提质赋能、青年干
部六色培育等八大专项行动，提
升党员干部硬核能力和综合素
质，锻造“五事型”高素质大溪
铁军。

激昂奋进新征程，砥砺前行
正当时。大溪镇将保持永立潮头
的奋斗精神，展现小城市大作
为、小城市大担当的精神风貌，
为温岭“工业强市向 2000 亿奋
进”和“两城两湖”战略担当更
多责任、作出更大贡献。

大溪 〉〉

打造“泵谷”新地标，建设中国式现代化小城市新标杆

本报讯（记者柳文岳/文 徐
伟杰/图） 2月 5日是春节长假后
上班第一天。上午 8时 30分，我
市在行政中心广场举行庄严隆重
的升国旗仪式，激励各级各部门
迅速收心归位，从头抓紧推动全
年工作强势开局、精彩开幕。台
州市委常委、温岭市委书记朱建
军讲话，市委副书记、市长马厉
财主持，朱明连、江金永、陈剑
等市领导及市行政中心全体机
关干部参加仪式。

国旗护卫队踏着铿锵有力
的步伐，迈向升旗台。随着雄
浑激昂的 《义勇军进行曲》 响
起，五星红旗冉冉升起。全体
人员整齐列队，向国旗行注目
礼，用真挚的感情表达新春美
好祝福，共同祝愿伟大的祖国
繁荣昌盛，祝愿温岭的明天更
加美好。

朱建军说，今年是“十四
五”规划收官之年，是“十五
五”规划谋划之年，也是“两城
两湖”建设纵深推进的关键之
年。新的一年，我们要稳中求
进，以大市担当谋求更高发展。
坚持把发展立足点放在高质量发
展上，抓住一切有利时机、利用
一切有利条件，大干项目、大抓
落地、大拼经济，持续在“量增
长”上走在前列，在“质提升”

上示范引领，以温岭一域之光为
全局添彩。新的一年，我们要与
时俱进，以深化改革寻求更大突
破。聚焦“新经济、新动能、新
赛道、新未来”，以敢想敢干、
敢闯敢试、敢打敢拼、敢破敢立

的精神状态，推动改革目标层层
突破、共富导向步步深入、品质
生活节节攀高，奋力打开温岭改
革发展新天地。新的一年，我们
要团结共进，以不懈奋斗创造更
优业绩。坚持上下一条心、一个

调、一起拼，紧扣“善谋事、敢
担事、干实事、会共事、不出
事”标准，大力倡导“六干”，
积极投身“四年”，让“干最
好、当标杆、争第一”成为温岭
干部最鲜明的特质。

本报讯（记者郑灵芝） 2月4
日假期最后一天，铁路迎来返程
客流最高峰。据铁路温岭站消
息，当天发送旅客1.6万人次，到
达旅客1.3万人次。

据铁路温岭站相关负责人介
绍，当天的返程客流以务工流、
探亲流和旅游流为主，全天的客
流量将近3万人次。

今年 25岁的小吴是温岭人，
当天他提着大包小包回深圳上
班。“感觉假期过得蛮快的，今
天返程的人还是蛮多的，但是铁
路部门这方面的准备做得比较充
足，希望回去能开开心心上
班。”吴先生告诉记者。

在这个返程高峰中，温岭站
采取了多种措施来确保旅客出行

的安全与舒适。
应对返程客流高峰，铁路温

岭站在旅客通道等关键部位增派
了工作人员，做好人流集中场所
的引导和安全防护。同时，铁路
部门还增加了临时列车的班次，
为旅客返程提供更多的便利和选
择。

为 了 应 对 客 流 高 峰 ， 当

天，铁路温岭站开行列车是
107 趟，加开临客 8 趟。针对
高客流，铁路温岭站还组织休
班人员进行加班加岗，适当地
调整作业时间。同时还增加人
工检票通道，确保旅客有充足
的检票时间，公安民警增加警
力维持旅客秩序，确保旅客有
序出行。

假期结束

铁路迎来返程客流最高峰

我市举行升国旗仪式

启新程 开新局
记者 郑灵芝

“卢书记，你来了！”“最近
有没有遇到什么困难？有问题
及时告诉我。”连日来，新河代
表联络站的站长卢军芳忙着在
辖区走访，看看群众有啥急难
愁盼。

卢军芳是温岭市第十六
届、十七届人大代表，新河镇
渡南头村党委书记兼村委会主
任。自担任人大代表以来，他
积极融入新河镇发展大局，用
心用情解决群众关键小事，持
续擦亮为民服务底色。

助推不松劲
重点项目建设有速度

新河镇寺前桥“清明上河
园”项目总投资达 4.35 亿元，
是新河镇党委政府推动“美丽
资源”向“美丽经济”转化的
重点文旅项目。由于该项目涉
及老屋拆迁、租赁改造，阻力
大、困难多，剩下的一期 21户
群众迟迟不肯签约租赁，成为
项目推进的“拦路虎”。作为新
河代表联络站站长的卢军芳，
带头立下“军令状”，挂上“作
战图”，排出时间表，驻扎进项
目工地现场的“代表联络站驻
重点项目工作室”，发扬“白+
黑”“5+2”连续作战精神，既
打“亲情牌”，每天起早贪黑走
访群众，做到以情动人；又做

“老娘舅”，对家庭存在纠纷的
对象，进行分家、析产等工
作。租赁户林某由于两间房屋
涉及三兄弟的权属问题，矛盾
交叉复杂。卢军芳和代表林永
江立马请来相关律师释法析
理，耐心沟通讲解，经过连续3
天的协调工作后终于得到了林
某三兄弟的理解支持，顺利完
成析产签约。

短短 1个多月时间内，一

期签约租赁的拔钉扫尾工作
100%完成，寺前桥老街改造项
目取得明显突破。而在这亮眼
的成绩单背后，离不开卢军芳
和众多代表不畏阻力、冲锋在
前的拼劲与干劲。

服务不缺位
优化营商环境有力度

营商环境是企业发展的土
壤，更是经济发展的“晴雨
表”。身为企业家的卢军芳更是
深谙此理。为了让新河众多企
业能够健康发展，卢军芳主动
搭好“桥梁”，既宣传上级的惠
企政策，也收集企业发展的痛
点难点。他深入基层调研营商环
境，走访 32家企业及个体工商
户，梳理企业对营商环境的意见
和建议23条，与5家有关部门互
访交流，提出建议 11条，参加
营商环境提升专题会议8次，先
后参与撰写提交《关于加强我市
招才引资工作的建议》《关于全
面优化营商环境，聚力“双招
双引”，坚定不移实施强工兴市
战略的议案》等建议案并引起
相关部门高度重视，市委组织
部、市经信局、市人社局等部
门专题进基层单元与代表们展
开协商。

在一次企业日常走访调研
中，卢军芳发现美机科技集团
有限公司新建的智能工厂完工
后，由于附近道路狭窄，集装
箱难以通行，企业出货受到严
重影响。卢军芳和代表们随即
开展实地调研，以闭会期间建
议形式提出，并约请自然资源
所、村镇办、项目涉及企业相
关负责人召开座谈会。通过代
表与企业、代表与部门、企业
与部门之间的多向对接，美机
西侧道路顺利完成征地及农转
用手续办理，并于 2024年 6月
迎来通车。 （下转第四版）

市人大代表卢军芳：

扎根基层实干 书写履职答卷

记者 叶琳

毛仙君是俄罗斯台州商会
常务副会长，市政协侨联界委
员。多年来，他专注于出口温
岭童鞋，扎根国际商贸领域，
凭借商业智慧与不懈的拼搏精
神，成功搭建起家乡与世界的
贸易桥梁。他不仅让温岭的制
鞋工艺和优质产品走向世界，
更在国际舞台上打响了家乡品
牌。

苦学外语，扎根异乡

2002年，年仅 27岁的毛仙
君在哥哥的指引下，踏入了莫
斯科最大的商贸市场——莫斯
科商贸城。放眼望去，市场里
约 70%的货物竟都来自中国，
熟悉的商品琳琅满目，商贸城
内，40%至50%的店主都是中国
人，耳边时不时传来熟悉的乡
音，这也让他心中涌起一股浓
浓的亲切感。

然而，意想不到的困难接
踵而至。语言不通，交流起来
困难重重；当地治安环境恶
劣，走在街头都得时刻保持警
惕；到了冬天，冰天雪地，寒
冷的气候更是给生活和工作增
添了不少阻碍……这些困难让
毛仙君打起了退堂鼓，可骨子

里那股不服输的劲儿却让他下
定决心要留下来。

为了能够在这片土地扎
根，毛仙君开启了艰苦的学习
之路。他深知，语言是融入当
地生活和开展生意的关键。于
是，他给自己定下了严格的学
习计划，每天强迫自己至少学
习2个新单词。从最基础的发音
开始练习，一个音节一个音节
地纠正，不断地进行听、说、
读、写，日复一日，终于，功
夫不负有心人，半年后，他已
经能够较为流利地与当地人进
行日常沟通交流了。

情系桑梓，反哺家乡

在攻克语言关的同时，毛
仙君也没有停下探索市场的脚
步。经过长时间的观察与分
析，他发现，市场上售卖成人
鞋的店铺多达上千家，竞争异
常激烈，而售卖童鞋的店铺却
仅有 10家，市场潜力巨大。这
10家店铺的童鞋大多采购自浦
江、温州、福建、成都等地。
一想到自己家乡温岭生产的童
鞋不仅具有较大的价格优势，
而且生产速度快、交货周期
短，敏锐的商业嗅觉让毛仙君
意识到，商机就在眼前。

（下转第四版）

市政协委员毛仙君：

乘风破浪创实业 履职尽责守初心

本报讯（记者金帆 通讯员
王双双） 2月5日，正月初八，是
节后开工第一天。我国规模最大
的工量刃具集散地温峤镇浙江工
量刃具交易中心线上订单激增、
线下客户不断，为新年“开门
红”注入强劲动力。

一大早，浙江工量刃具交易
中心的600多家商户早早地开门迎
客。在力锋精密工具（浙江）有限
公司的店铺里，销售员们正忙着对
接线上客户，根据客户的需求一一
核对下单。这新春的“第一单”就

来自广东的一名新客户，他订购
的主要产品包括数控刀片和今年
的新品皇冠钻，订单金额接近20
万元。

“像这张订单，金额差不多
有20万元，定的都是比较新型高
效的产品，对效率、精度、使用
寿命的要求都更高。”力锋精密
工具（浙江）有限公司销售经理
金伟介绍说，客户们的需求日益
多样化，涵盖了企业近年来推出
的冷锯片、皇冠钻、车削刀杆、
铣刀、刀片、丝锥等八大系列的

大部分产品。其中，像皇冠钻这
样的高精度产品订单占比更高。
短短一个上午，力锋便开出了
120张订单，订单金额达到150万
元，订单数量和金额相比去年同
期均增长了20%。

为了拓展国内外市场，力锋
在原有八大系列产品的基础上，根
据市场和客户需求，升级开发多款
新产品。其中，企业去年研发的皇
冠钻因为使用领域广、切削效率
高、使用成本低、加工精度高等特
性，去年下半年以来订单呈现爆发

式增长，预计今年该款产品销售额
可达1亿元。“我们现在外贸销售
额已占到内销的1/3左右，主要销
往俄罗斯、印度、土耳其、伊朗等
国家。”力锋精密工具（浙江）有
限公司外贸销售经理邵雯洁说。

新年新气象，为助力市场
“开门红”，工量刃具交易中心积
极联合举办温岭工量刃具产品展
示会，创建五星级文明规范市
场。整个市场销售稳步提升，去
年浙江工量刃具交易中心销售额
达到64亿元。

新春“第一单”

工量刃具交易中心红火开市


