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温岭市第一人民医院滨海新城院
区在成立一周年之际，开展为期3
天的大型义诊，让优质医疗资源惠
及更多群众。

12月13日是义诊第一天，来自
内外科、妇科、儿科、骨科、中医科
等20余个科室的近50位专家，在滨
海新城院区开展义诊。12月13日至
15日义诊期间，医院免收挂号费，共
惠及群众3500多人。

患者不动、专家联动
服务受称赞

“机会太难得了，颜主任的号很
难挂上的，没想到这次碰到义诊，还
免了挂号费。”当天，市民王女士带
着母亲，到滨海新城院区找消化内科
主任颜海帆就诊，没想到免了挂号
费。王女士告诉记者，她母亲肠胃不
好，还患有幽门螺杆菌，经过药物治
疗，身体明显好转。

“医院在家门口，专家也来了，
对老百姓来说很便利。这里的医生

和护士服务态度都蛮好的。”家住松
门镇河滨新苑的胡阿姨患有痛风，
两院融合后，她便一直找主院区风
湿免疫科的王文龙副主任医师就
诊。“之前去市区看病，每次坐车都
要晕车，现在不用受这种苦了。”

两院融合一年来，温岭市第一人
民医院将主院区的“管理理念、服务
理念、技术服务质量标准”植入滨海
新城院区。今年1至10月，滨海新城
院区新增专科门诊 8个，增扩 3个病
区，形成“患者不动、专家联动”的
新模式，明显提升医疗服务能级，改
善群众就医体验。

专家下沉
开展高精尖手术

“在滨海新城院区做胃肠镜，其
实跟其他大的医院，从设备角度来说
是没有什么区别的，完全可以满足病
人的需求。”颜海帆表示，主院区专
家的到来，对消化内科包括内镜中心
的技术提升，起到引导作用，有助于
规范诊疗服务，常态化地开展一些新
技术，更好地为当地百姓服务。

“专家来了以后，让我们做手术
更有底气，也对我们的学科建设、员
工技术培训起到很好的带动作用。”滨
海新城院区泌尿外科主任洪恽主任医
师表示，随着两院融合的推进，不断
有高水平的专家前来坐诊、手术，加
上一些高精尖医疗设备的引入，让他
们的医疗水平迅速提升。另外，在主
院区的牵头下，浙大医学院附属邵逸
夫医院的专家来到滨海新城院区，开
展前列腺癌等方面的根治手术。

据统计，今年1至10月，滨海新
城院区开展四级手术 165例、肺癌手
术 20余例、髋关节置换术 30余例。
医院先后开展新技术、新项目 10
项，覆盖 6个学科，能实施胸腔镜下
肺癌根治术、鼻内镜手术及耳廓成
形术等高精尖手术。

互融互促
带动医疗能级提升

“我刚刚去 ICU查房，昨天我们
救治了一位中风的 95岁老奶奶，通
过静脉溶栓治疗，她的肌力从 0级提
升到 1级，恢复得很好，我觉得很有

成就感。”市一院神经内科陈春友副
主任医师，长期派驻在滨海新城院
区工作。

“目前，我们科室可以常规开展
急性脑梗死的静脉溶栓治疗，基本
上可以达到跟主院区同质化的快速
高效的诊疗水平。”虽然上班路途比
较辛苦，但陈春友觉得很值。今年 5
月，滨海新城院区开设了神经内科
病房。近期，医院还开设了眩晕多
学科联合门诊，为眩晕患者提供一
站式诊疗服务。来这边工作 7个月，
陈春友认为：“滨海新城院区的学科
建设越来越好，很多三、四级手术
及专科化发展水平都在稳步提升。”

两院融合以来，专家下沉 1304
人次，门诊服务超过 1.6万人次。目
前，滨海新城院区已完成学科设
置，筹备设立呼吸内科/感染病区、
康复病区，增扩骨科病区。同时，
医院组织开展线上线下培训 48 场
次，培训医务人员 588人次，切实提
升医疗服务能力。今年以来，滨海
新城院区共收到群众、企业赠送的
锦旗、感谢信 20余件，服务满意度
同比提升14.85%。

市一院滨海新城院区融合一周年
近50位专家齐聚，开展三天大型义诊

12月15日，农历冬月十五，
一轮圆月悄然现身太平街道上空，
与城市交相辉映，构成了一幅美丽
的画卷。这是2024年的最后一轮
满月，给城市增添了一抹别样的浪
漫。

记者 徐伟杰 摄

2024年的
最后一轮满月

（上接第一版）
2023年 6月，匹克（中国）有限

公司高层受邀到温岭实地考察智能化
生产线，被温岭鞋业强大的产业基
础，尤其是童鞋产业所吸引。

“当时就考虑，要在温岭用智能
化生产线生产具有世界知名度的好童
鞋。”匹克（中国）有限公司董事长
许景南道出了初衷。经过紧锣密鼓的
洽谈，市政府与匹克签约建设总投资
10亿元的匹克智能制造生产基地项
目，这是匹克在浙江落地的首个产业
基地。

从接洽到落地，只用了 3个月。
当年 9月，匹克（浙江）智能制造生
产基地的“第一双鞋”在泽国镇顺利
下线。借助与匹克的合作，和生荣完
成了生产线的再次迭代，提高产品的
良品率。

如今，在和生荣长56米的第六代

智能柔性自动化生产线上，6台机械
臂担当了生产主角，只需要 9名工人
进行放料等工作。该生产线具有 3D
视觉鞋底、帮面引导喷胶和数字化管
理等独特功能，只需在订单中输入鞋
码和数量，就可以混码、混款生产鞋
子，每小时产能达150双。

与温岭鞋业转型升级双向奔赴

“我是遇到了产业发展的好时
候，刚好迎来了温岭鞋业转型的风
口。”阮春晖坦言，温岭对传统产业
转型非常重视，出台了一系列产业扶
持、人才政策，让他从“九死一生”
到“柳暗花明”。

智能柔性自动化生产线的诞生，
不仅为和生荣带来前所未有的发展机
遇，还带动了一批企业紧随其后。台
州富锐胜科技有限公司就是受益者之

一。在与和生荣达成战略合作后，该
公司使用智能设备生产，顺利将产品
打入美国沃尔玛，一个款式的订单量
就达到64万双。今年，该公司的产值
实现了40%的增长。

不仅要带动头部企业发展，如
何让这条智能生产线惠及温岭更多
鞋企，是阮春晖最近在思考的问
题。对此，他提出了一个非常新的
商业模式，将生产线租赁给小微企
业使用——一条生产线的售价为 358
万元，企业每月生产鞋子节省下来
的成本用于支付设备费用。两三年
后，设备的成本覆盖完成，再按比例
对利润进行分成。除了设备，和生荣
还可以将手头的制鞋订单分给小微企
业，实现双赢。

遵循这样的模式，和生荣已经在
福建搭建了 3条智能生产线。明年，
这个数字将达到30～50条。阮春晖的

“野心”远不止于此，他还有一个更
大的布局：打造一个超级工厂。

“目前，温岭鞋业正处于转型升
级的重要节点，创品牌是一条重要路
径，但这需要时间的沉淀。可以考虑
将温岭打造成智能制造生产基地，去
拥抱国内的头部品牌。”阮春晖举
例，申洲国际就是凭借贴牌生产，成
为世界上市值最大的服装生产公司。

接下来，阮春晖计划在泽国镇打
造 100亩的超级工厂，跟品牌商达成
战略合作，由品牌商投入品牌，和生
荣投入厂房与智能化生产设备，共同
实现年产1000万双的目标。

和生荣的商业模式吸引了众多国
内外头部品牌商的关注，Reebook就
是其中之一。“Reebook计划明年在美
国开设工厂，目前已经和我们达成初
步合作意向，引进我们的智能化生产
线，进行转型升级。”阮春晖说。

从“鞋二代”到“智能制造先锋”

阮春晖的“折腾”人生

（上接第一版）
这些年，市市场监管局围绕泵与电机产业知识产

权保护，采取了一系列行之有效的举措。比如建设国
家级温岭（通用机械）知识产权快速维权中心，对产
品外观设计专利进行预审，提高审查效率。又如专利
导航项目，企业可以通过专利导航对标国际企业，避
免在出海时遇到专利侵权风险。

中小企业势单力薄，“单兵作战”引才难、产业
核心技术攻克难，需要政府帮一把扶一程。

温岭依托泵业创新服务综合体、机电工程师协同
创新中心、泵业小镇技术中心等平台，与清华大学、
江苏大学、浙大台州研究院、浙工大等高校院所共建
温岭研究院，为泵企提供一站式创新服务，累计攻克
泵类技术难题94项，合作研发泵类项目200余项，服
务收入近2亿元。

普轩特泵业与江苏大学联合研发的低中高压全覆
盖轻型车载消防泵，运行范围拓展了25%以上，攻克
了现有水力设计方法无法满足变工况无过载运行的技
术难题，预计明年初投放市场。

进越机电也吃到了红利，以工业设计赋能，生产
的中大型油浸式潜水泵在市面上脱颖而出，以此脱离
低端同质化竞争，年产值连续两年增长率在 10%以
上。

8月底，国家水泵产品质量检验检测中心 （浙
江）顺利通过验收。这里有 23个高端实验室，检测
能力覆盖95%以上的水泵产品、90%的水泵主要配套
产品，逐步形成“检测—研发—产业化”的服务链。
其中，不同高度下的自吸性能试验以及EMC、低噪
声、摇摆、振动环境下水泵试验装置，是国内外首次
使用。

“因地制宜发展新质生产力，制造业需要时间来
成长。”张金凤说，简单的赛道往往很卷，不如做一
名长期主义者，在难的赛道上坚持下来。将答案交给
时间，市场会做出选择，大浪淘沙过后，高附加值的
企业会留下来，行业逐渐向头部集中。

改变正在发生，这是好的趋势。

破界向上之路

放眼全球，龙头企业不局限于泵，而是侧重一体
化布局。例如，福斯作为全球领先的流体设备及服务
供应商，不仅提供泵，还提供密封件和阀门的完整产
品组合，为电力、石油等行业提供整体解决方案。

为了夯实优势、保持市场份额，水泵龙头企业间
横纵向收并购也很常见。例如：威乐并购了加拿大水
泵公司PLAD设备；美国 ITT并购了丹麦船用泵公司
Svanehoj。

他山之石或可以为温岭泵与电机产业发展支上一
招。

“产业想突围，想向上，必须要打破农用泵、家
用泵的边界，推动龙头企业之间的重组升级，向工业
泵、航空航天等高新技术领域拓展。”林炳谊说。

龙头企业已在闷声解锁新场景。
利欧浙泵已为 150个国家和地区的 5亿多用户提

供了安全高效的泵与系统解决方案，产品广泛应用于
建筑、市政、农业、家用、园林等多个领域。2022
年，卡塔尔世界杯的智慧用水解决方案正是由利欧浙
泵提供的，保障了赛事期间球迷生活用水需求。

鑫磊空压机闯入“磁悬浮”赛道，产品进入工
业、轨道交通等多个领域。“相比传统离心机组，磁
悬浮变频离心式冷水（热泵）机组取消增速齿轮，采
用高速永磁同步电机、电机直驱等多项技术，实现超
高能效、免油路维护，节能率达50%，全周期维护费
用节省超过 60%。”公司总经理钟佳妤介绍。鑫磊股
份 2024年三季报显示，公司前三季度营业收入为
6.60亿元，同比增长55.23%。

据国联证券发布的研报，利欧股份、新界泵业、
大元泵业、泰福泵业等龙头企业过去主要做家用泵、
农用泵等基础款式，目前正逐渐往中高端市场突破。
比如：利欧股份、新界泵业陆续布局不锈钢立式泵；
大元泵业将家用屏蔽泵拓展到工业领域。

根据排行榜网数据，国内水泵市场的前三品牌依
旧由国外的威乐、格兰富、赛莱默占据，但新界泵业
等本土品牌逐步崭露头角，进入3到10名。

“显然，国内头部企业正进军中高端市场，竞争
格局正在优化。这是挑战，也是机遇。”林炳谊说，
政府层面，温岭通过产业招商、基金招商等途径，推
动产业转型，例如招引上海电气低压电机项目。

林炳谊提到一个有趣的细节，上世纪 90年代，
新界泵业一把大锤砸掉6万元不合格零部件的故事为
人津津乐道，那时的关键词是“合格”。现在，老总
们嘴边的高频词变成“永磁电机”“清洁能源”“新质
生产力”。

不可否认，迅速崛起的温岭泵与电机产业与全球
市场的顶尖位置仍有较大的差距，追赶尚需时日。但
不管是企业侧还是政府侧，都透露着产业向更高能
级、更高水平冲刺的决心。

这是市场的选择，或许也是这座城市的选择。

冲刺千亿产值

温岭泵与电机如何再“进阶”


