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红色引擎赋发展
为着力提升金融强村和普惠富民的准度、力度、速

度，近年来，温岭联合银行还搭建起了“党建+金融”平
台，以党员群体为切入点，逐步渗透到乡镇的村居当中，
再进入到村居的产业圈里，进一步扩大小微金融服务圈。

在这过程中，该行以“党建联建”为抓手，凝聚起
“党建+金融”的红色合力，以党建链串起发展的产业链、
群众的致富链，打通金融服务“最后一公里”。

“我们通过与各镇（街道）党委（党工委）开展党建
联建，以金融力量助力村级集体经济增收、全面消除经济
薄弱村等工作。同时，我们与所辖各村居开展支部党建联
建，全力支持、精准服务当地生态农业、观光农业、休闲
农业等促进美丽乡村建设的项目。”该行相关负责人说。

截至目前，该行已与1个楼宇、3个机关单位、1个协
会、1个商家、2个街道、216个村居进行党建联建。

“新邻·积分贷”就是在此基础上“诞生”的。
“温岭外来务工人员众多，这些外来创业者在创业过

程中普遍存在融资难、融资贵、担保难、担保累等问题。
在与市流动人口服务中心开展党建共建的基础上，我们专
门组建了服务新温岭人的微贷营销团队，为户籍地为温岭
市区域以外，但经营地（工作地）或常住地在温岭市的个
人客户，创新开发了‘新邻·积分贷’产品，并接入了流
动人口服务中心积分系统，将流动人口的积分与贷款利率
挂钩，积分越高，利率越低，实现了积分‘折现’。”该行
相关负责人说，“我们希望通过与市流动人口服务中心的
系统互通，把党建工作与业务发展有机融合起来，真正为

‘新温岭人’带来全方位帮扶，多措并举为创业创新注入
新活力。”

截至目前，该行已向 235位“新温岭人”发放授信
6924.2万元。

“不仅如此，借力党建联建，我们通过推广整村授
信、建立农户家庭资产池、开展移动办贷等创新方式，将
金融服务延伸到基层村居，用金融活水滋养乡村沃土，真
正使金融服务普惠千家万户。”他告诉记者。目前，该行
已累计完成 249个村居的整村授信农户信息评议工作，授
信户数超5.5万户，授信金额超50亿元。

立足新起点，启航新征程。“未来，我行将继续遵循
‘本地化、有特色、不做大、沉下去、可持续’的发展方
针，不断加强金融科技创新、产品创新和服务创新，坚守
初心使命，聚焦主责主业，以更优质、更高效、更便捷的
服务全面融入地方经济社会高质量发展大局，为温岭经济
的蓬勃发展提供坚实的金融助力。”温岭联合银行党委书
记、董事长钱慧强说。

“将小微企业、‘三农’、个体工
商户等作为主要服务对象，发挥‘小
法人’机构决策链条短、效率高的优
势，通过错位竞争和经营模式的创
新，结合县域产业特色，主动适应和
探索当地产业规模化、集群化发展的
金融服务需求，与传统银行业金融机
构形成优势互补，这是温岭联合银行
的特色。”温岭联合银行相关负责人
说。

作为最“接地气”的金融机构之
一，过去几年里，温岭联合银行一直
秉持着与乡村发展同频共振的理念，
在推动产业高质高效、乡村宜居宜
业、农民富裕富足的共富路上，持续
输出金融力量。

老陈是温岭一名普通水电装修
工，2018年，山下金村启动城中村
改造，老陈因此拿到了两套安置房，
但这两套房子装修所需的资金却让他
很是为难。

去年4月，温岭联合银行的工作
人员在开展村居走访时，了解到老陈
的情况，通过“乡村振兴·共富贷”
产品，为他申请了一笔 10万元的贷
款，并在之后逐步增加到了 20 万
元。这笔资金帮助老陈一家在不久前

住进了装修一新的房子。
“乡村振兴·共富贷”是温岭联

合银行基于“农户家庭资产池融资”
模式，将农户的农房、车产、土地承
包经营权、林权、海域使用权、农
（渔）活体资产（青蟹、对虾、鲈鱼
等）、村集体组织股权、农险保单、
理财产品等权利性资产，以及农机具
和大棚设施等固定资产，纳入农户家
庭资产池范围，再根据其资产、负
债、权益等综合情况进行评估，向符
合条件的农户发放的小额度、广覆
盖、低门槛的普惠贷款。截至目前，
该行共计发放共富贷产品747笔，贷
款余额达15310万元。

不单单是“乡村振兴·共富贷”，
该行还设立“乡村振兴·再贷款”专
项产品，持续开展养老保险助保贷款

“乐农贷”业务，推出“乡村振兴·兴
农乐”等，截至目前，共发放涉农贷
款53.97亿元。

金融活水“润”三农

在助力乡村振兴的同时，支持
实体经济，赋能小微企业转型升
级，也一直是温岭联合银行的重中
之重。

自扎根温岭以来，该行就围绕
温岭区域特色产业、块状经济集
群，设计个性化服务方案，创新系
列产品，破题传统产业普惠金融服
务模式。

浙江神农泵业股份有限公司是
我市一家农用水泵制造与销售企
业，此前，因租客在厂房内违规操
作导致火灾，损失 1000余万元，造
成资金紧张。

得知情况后，温岭联合银行工
作人员第一时间与该企业法定代表
人取得联系，在对公司的具体情况
进行沟通了解、初步审查后，迅速
为其定制了一套金融服务方案，即
以浙江神农泵业股份有限公司的应
收账款进行质押，为其融资 400万
元，用实际行动助力企业渡过难关。

浙江吉鱼泵业有限公司创建于
2014年。2022年，由于市场需求下
降，为提高产品竞争优势，该公司
选择持续更新设备，提高产品质量
和生产效率。

与此同时，为了提高产能，企
业还在大溪镇潘岙工业区购入厂
房。但后续的装修和设备购置又需

要一大笔资金。
就在此时，温岭联合银行及时

上门，为企业解决资金难题的同
时，还为其争取到了利率优惠政策。

这样的例子不胜枚举。
近年来，温岭联合银行以丰富

的存贷产品为抓手，通过深化企业
帮扶机制，积极搭建银企合作平
台，为温岭经济高质量发展提供了
有力的金融支持。

期间，该行针对小微企业创新
推出“商标贷”“专利贷”“光伏绿
能贷”等产品，将企业的无形资产
转化为真金白银；与台州市小微企
业信用保证基金运行中心、中国人
民财产保险公司等对接合作业务，
推出“双保应急融资贷”“银保贷”
等产品，充分发挥其利率优惠、免
找担保、办理便捷的优势，使小微
企业轻装上阵。

该行还根据其定位及信贷投向
政策，靠前发力，推出了“小微优
贷”产品，针对小型、微型企业以
及个人经营性的个体工商户、小微
企业主设立 2亿元低息贷款资金池，
重点支持小微首贷户、制造业、绿
色产业、家庭农场等客户，持续向
实体经济让利。

截至目前，该行已为我市 1710
家企业“输血供氧”12.62亿元。

创新产品惠小微

划分网格“精”服务
“小陈，来帮我看看，我这个手机银行怎么用不

了？”“小陈，我有笔定存快到期了，你们银行现在利率多
少呀？”日前，温峤支行的客户经理陈微锦在走访村居
时，遇到了不少村民热情地向她打招呼，并咨询金融问
题。

陈微锦是温岭联合银行的一名金融联络员，她的重点
联络村是琛山村和许宅村。为了进一步贴近村民，每周进
村4次，每天至少要发完50份传单，已经成了她雷打不动
的习惯。

如今，琛山村和许宅村的大部分村民都已经熟悉了
她，也习惯了在她走访时咨询各类金融问题。

每次的重点网格走访，陈微锦还会带上笔记本和笔，
随时记录下村民信息，并在傍晚时分进行信息整理汇总。

“我只有走近他们，才能更好地了解他们需要什么，才能
为他们提供适合的金融服务。”陈微锦告诉记者。

陈微锦只是温岭联合银行众多金融联络员中的一员。
为了更好地下沉到一线，打通金融服务“神经末

梢”，该行将温岭全域划分为 367个网格，为每个网格配
置了“一格四员”，即管理员、协管员、监督员、联络
员，深入走访乡镇、村居、企业、农户，理出一套“村情
档案”、落实一套“惠农政策”、记好一本“小微实录”，
坚守“支农支小”市场定位，成为健全农村金融体系、激
活农村金融市场、改善农村金融服务、发展普惠金融的生
力军。

“依托各个网格，我们打通信息沟壑，建立电子档
案，勾勒客户画像，摸索村企的金融需求，主动上门送
贷，第一时间为他们解决融资问题。截至目前，已累计采
集客户信息并完成电子建档21.87万户。”相关负责人说。

为高质量发展注入“金”能量

温岭联合银行晋级

俱乐部

记者 赵碧莹 通讯员 吴润枝

日前，温岭联合银行传来捷报，截至目前，该行实现各项存款余额50.22亿元、各项贷
款余额54.14亿元，存贷款规模成功突破100亿元，正式迈入地方法人银行机构“百亿”俱
乐部。这也意味着温岭联合银行服务“三农”和实体经济的资本和实力得到进一步提升。

作为从温岭本土成长起来的金融机构，近年来，由杭州联合银行主发起的温岭联合银行
始终坚持“区域内支农支小新兴力量”的市场定位，深耕本土市场，提升服务质效，拓展线
上线下营销渠道，大力推进整体授信、普惠金融等便民活动，真正打造出百姓家门口的贴心
银行、生活银行。

100亿元，这一数字正是温岭联合银行全心全意付出，用心用情服务，实现跨越发展的
有力见证，更使温岭5600多家小微企业的融资渠道得到了拓宽，带动15000多户农户走向
了产业致富之路。


