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千里海岸，万盏渔灯。每年开渔
节前后，石塘的渔港从早到晚都异常
热闹。工行温岭支行充分发挥国有大
行的责任担当，深入渔村，开展金融
服务送上门活动，为渔业绿色发展和
乡村振兴作出贡献。

为渔民量身定制
渔业贷成“香饽饽”

开渔节以后，回港休整的渔船陆
续开出，石塘渔港码头又变得熙熙攘
攘，恢复了往日的繁忙。机器声、敲
击声与渔民劳动的号子交织在一起，
整个渔港一片生机勃勃。出入渔港的
渔民兄弟个个满脸笑容，大家都难掩
起航捕捞带来的喜悦。
手机“叮”的一声响，正忙着准备
出海物资的渔民老李停下手中的活，看
了一眼手机短信，顿时喜笑颜开。
“我们从事海洋捕捞，以往很难向
银行贷款，但这几年工行一到休渔期就
隔三岔五来我们村，帮我们办理各种金
融业务。这次贷款就是工行上门办理
的，三天时间，30万元的贷款就到账
了，我全程只去过一次银行，真是方
便！”老李在海上做了40多年渔民，去
年受台风、疫情双重影响，加上休渔
期，他的渔船在码头足足泊了大半年。
“停港时间久了，船体损伤较大，想要
再出海，就需要大笔资金翻修、加
固。这几年我们做渔业的不容易，船
员工资涨了，油价涨了，捕捞量却降
了。要不是工行这次及时出手帮扶，
估计我们一大批渔民都得继续休假。”
据悉，石塘镇登记在册的各类海

洋捕捞船只有千余艘，占全市渔船一
半以上，万余渔民赖以生存的就是一

艘渔船带来的收入。然而渔船修补和
维护需要资金，出海所需的渔具、柴
油也需要资金，新的资金都只能等出
海捕鱼后才能回笼，因此，大部分渔
民都有融资需求。自休渔期以来，工
行对渔村开启一周三次的大拜访，上
门为渔民送服务。
“因传统抵押物的缺乏和渔业行业
固有的风险，金融市场上，面向渔民的
贷款产品一直比较少。渔民融资渠道缺
乏，普遍面临着资金短缺、‘贷款难’
的问题。为此，我们结合渔民的实际情
况，大胆创新担保方式，为渔民送上量
身定制的贷款。”工行温岭支行相关负
责人说，自从该行推出个人渔业贷款业
务以来，有效支持了渔业生产转型升
级，助力了渔村整村富裕。

渔船也可作抵押
最高可贷500万元

“对于我们渔民来说，每次海上
作业时间都很长，要准备好充足的柴
油和捕鱼物品，如果资金不足，出海
前就得想方设法东拼西凑，真的很麻
烦。”前些日子，温岭支行成立的渔区
金融服务先锋队在石塘镇渔区设点宣
传时，遇到了渔民王先生。王先生说
自己熬过了去年疫情，打算今年禁渔
期结束大干一场，结果开船资金成了
问题。想找银行贷一些，跑了好几
家，可门槛一家比一家高，并且大多
需要担保，他很是发愁。
工行温岭支行工作人员听说了王

先生的困难，便与其详细交流，得知
王先生虽然从事的是高风险职业，没
有担保，但从事渔业捕捞多年的他，
有自己的渔船，也有稳定的订单。只
要有银行的帮扶，王先生就能渡过难
关。
工作人员便向王先生推荐了“渔

业贷”，王先生了解到这款产品是专门

为渔区渔民定制的，可用渔船抵押，
利率低、手续简便，顿时喜上眉梢。
他当天就提交了业务申请，5天后，
一笔80万元的贷款到位了。
“我以前一直以为大银行的贷款

更难，手续也烦琐，真没想到工行效
率这么高。这次多亏有工行，我们出
海非常顺利，等资金回笼后，我就可
以还贷，以后有需求还可以再借，真
的很方便。”出海回来的王先生，第一
时间就找到在渔区设点的客户经理，
拉着客户经理的手，感激地说道。
今年休渔期，石塘镇部分渔民乘

着几个月的休整，有的忙着备柴油，
有的忙着购渔需，有的忙着翻修、新
造渔船。然而因前年疫情和台风影
响，不少渔民的资金都出现了紧缺。
工行自 2021年休渔期开始，在上级
行的支持下，成立了渔区金融服务先
锋队，由党支部书记带头进渔村开展
走访，利用休渔期渔民在家的窗口
期，以每周两次以上的频率，走进渔
村、走近渔民，与 45个村的党支部
书记和村委会主任、29个渔业公司相
关人员接触洽谈，对接服务，并在渔
区多次举办座谈会、设立咨询点，打
通“渔业贷”的“最后一公里”，努
力做到“最多跑一次”就能办好贷款
手续。
由于传统的渔业生产投入大、风

险高，渔民又缺少有效的不动产抵押
物，大多数商业银行都对渔业贷款
“望而却步”。渔民得不到银行贷款支
持，只能选择高息民间借贷。
工行的个人渔业贷款一经推出，

便受到广大渔民和渔业公司欢迎，截
至今年7月底，已创下半年1.3亿元的
佳绩。该行表示，下阶段将开辟绿色
通道，加快办理速度，帮助更多渔民
顺利开渔。

工行温岭支行：

扶渔惠民，半年发放1.3亿元

通讯员 李亚妮 记者 曹钰

“花 5元钱就能理发，1元钱就可以买到哈密
瓜，网红款面包打 6.8折。”这不是商场促销，而
是银行推出的热门活动。
上周，台州银行南片区域在各网点大厅内开

展“生活圈”线下特惠购活动，这是依托台州银
行 App的“生活圈”平台开展的线下体验活动。
据悉，该平台一方面免费帮商户开拓销售渠道，
一方面为用户提供便利。与以往不同的是，此次
活动不只是线上购买，而是联动线下各网点开
展，网点化身小型超市，从生活用品到餐饮美
食，一应俱全。
“本来打算来银行取钱，然后去超市买东

西，没承想来网点一趟，就提回一大袋，这泡芙
在外面得十几元一盒，这里只要一元钱，现在银
行的活动越来越接地气了。”刚从泽国镇联树小微
支行离开的张女士，手里提着一大袋东西，高兴
地说。
台州银行相关负责人表示，接下来，台州银

行南片区域的各网点每周五都会开展这一类特惠
活动，以后推出的特惠商品会越来越多。市民可
以像逛超市一样来银行转一转，希望“生活圈”
平台真正为广大市民带来便利、优惠的多样服务
体验。

网点化身“小超市”
银行这种玩法你见过吗
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渔村里的“银行足迹” 〉〉


