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银行动态 〉〉

通讯员 傅慧娴 记者 曹钰

“这起网络诈骗案涉案资金流
水高达10多亿元，能和警方联手
破案很有成就感，让我们意识到
银行配合反洗钱工作的重要性！”
工行台州温岭支行反洗钱专员昨
天在接受采访时感叹。
去年年初，工行浙江分行反

洗钱中心监测发现，工行台州温
岭支行一名客户账户资金交易异
常，经分析确认该客户存在“涉
嫌非法经营”问题，便立即向中
国反洗钱监测分析中心报送可疑
交易报告，并由工行台州温岭支
行向中国人民银行温岭支行和公

安机关报送重点可疑专报。最
终，工行协助警方成功破获一起
涉案金额高达10多亿元的网络赌
博案。
“接到上级行风险提示和风险
排查通知后，我们温岭支行反洗
钱专员马上下发该通知到工行各
网点，加大对可疑账户、交易开
展尽职调查的力度。不到一天时
间，我们就通过流水发现了这名
客户的可疑资金往来，当即和温
岭公安对接，报送重点可疑专
报。”该行工作人员表示，为警方
及时提供的专报，对此次破案起
到关键作用。温岭警方收到专
报，立即抽调精干警力迅速成立

专案组，依据温岭支行提供的精
准数据及资料，立案侦破。
最终，警方查明，可疑账户

背后隐藏着一个惊天大案，表面
看来是一家科技公司，实则为跨
境网络赌博提供赌资充值、代付
等“洗钱”服务的“懒人支付”
跑分工作室。该网络平台代理人
员和参赌人员遍布全国各地，代
理和赌博会员账户多达 19余万
个，查证的流转资金超过10亿元
之巨。
据该行工作人员介绍，温岭

警方专案组自 2020年 9月开始，
就在省、市两级公安机关的统一
部署指挥下，分赴云南临沧、山

东潍坊、湖南邵阳、陕西汉中等
10省 50市，捣毁跑分工作室 6
家，抓获非法开办贩卖“两卡”
等涉嫌犯罪人员 134人，缴获涉
案电脑 20台、手机 200余部，收
缴银行卡500余张、手机卡300余
张，涉案资金流水高达 10多亿
元。
这次警银联动对警方破案有

着很大的帮助，对银行开展打击
治理银行卡等“两卡”违法犯罪
活动也起到了至关重要的作用。
工行台州温岭支行相关负责人表
示，接下来将继续为维护和谐的
金融环境守好最后“关口”，全力
为市民生命财产安全保驾护航。

工行台州温岭支行协助警方捣毁窝点
涉赌金额达十亿
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大数据“杀熟”
线上平台无处不在

大数据下，我们即便不注
册会员，迟早还是会被数据精
准归类。
去年年底，就有网友爆

出，在一家外卖平台点单，同
一店铺、同一地址、同一时
间，会员价比非会员价更高。
其实，大部分 App对用户确实
有不一样的定价策略，比如电
影票、住宿费、打车费⋯⋯此
外，还有网友反映，不同手机
系统线上定价也有不同。
随着大数据算法越来越高

级和精细化，在满足了用户多
元化和个性化需求的同时，也
为我们量身定“价”。大数据
分析完我们的注册信息、浏览

习惯、个人喜好、购买频率和
价格甚至手机型号后，进行分
类画像，然后“看人下菜”，
采取不同的定价策略。
在记者看来，传统消费就

普遍存在会员折扣、两杯半
价、消费者自行砍价等差别定
价，线上消费不过是基于“大
数据”技术采用新型的差别定
价规则，本质上没有区别。加
上线上线下购物模式不同，线
下实体店购物体验真实，信任
感强，线上平台只在新客户下
单拿到货了，才能达到实体店
同样的感受，两三次消费后，
才能认可这个平台。因此，线
上平台，对于新客户定价低，
或者首单优惠，是可以理解
的。引发少数网友不满的应当
是，线上消费背后的隐秘性和
不可预测性。

线下“杀熟”
危害甚于线上

不仅在线上，在传统消费
里，“杀熟”现象也频频出现。
近日，有市民张女士反映，在
一家健身机构健身了四五年，
去年续了两年卡，5000多元。
结果今年遇到熟人，一问才知
道对方仅花300多元就办了季度
卡。想到长期会员卡还不如临
时卡，心里很不是滋味。
其实，传统消费里老客户享

优惠，本来是一种行之有效的引
流手段，通过会员卡、积分制、
店员自由定价权等形式，随着老
客户消费次数增加，就会享受到
更优惠的政策。然而，线下对老
客户也开始“杀熟”，确实让人
更为愤慨。

不过，比起这些，“杀熟”
最早用于描述熟人之间为谋取
利益，发生的宰客、坑人的行
为。比如找同乡、同事、朋友
等熟人买东西反而比陌生人
贵；比如画大饼拉亲戚朋友入
伙、传销欺诈，甚至诈骗⋯⋯
商家为了营销采用“千人千
价”情有可原，而推人入火坑
的“杀熟”是触犯刑律的，比
如超过 2000元可定性为诈骗，
属于“数额较大”，3万元以上
的，属于“数额巨大”。
总体来看，相较于传统

“杀熟”的恶劣影响，大数据
“杀熟”其实也没那么不堪。大
数据通过分析用户购买力，做
出不同的定价，虽有“价格歧
视”的嫌疑，但因对用户做了
精准分析，在一定程度上也满
足用户的需求。

线上“杀熟”情有可原
线下“杀熟”危害更甚

一场降温
农户苦不堪言

“我们原本认为农户就是春
种秋收，一分投入一分回报，
其实没那么简单。农作物利润
看上去可观，但受外界环境影
响大，只要遇到一点外界灾
害，就白忙一年。”台州银行温
岭坞根社区支行邵君平介绍
说。邵君平是负责温岭坞根片
区的主管，自调到坞根社区支
行一年多，带领支行团队扶持
农户近 500多户。
邵君平说：“我们想要扶

农、助农，就要了解他们的实际
困难。以草莓农户来说，平均一
亩草莓地产出 3万多元的销售
额，但小苗成本就得 6000多元，
钢架大棚得 1万多元，田租加上
其他支出也有几千元不等，看上
去一亩地有 1万元左右的利润，
但若遇到一场台风、一次寒潮，
辛苦一年的投入就要泡汤，农户
来年的收成也会受影响。”
据邵君平介绍，草莓平均一

株长 4颗果实，分不同批次成
熟，整片草莓地的采摘期持续 4

个多月。如今大部分草莓处于第
一批成熟期。受寒潮影响，后面
3个月的草莓产量要大幅下降，
受损严重的，估计产量要减半。
如今，草莓农户连草莓苗的成本
都还没收回来。
“前年台风、今年寒潮，农
户真是苦不堪言。”邵君平说，
坞根很多像王阿姨一样的小型种
植户，没有资金的支持，就只能
东拼西凑渡过难关。

金融及时雨
争分夺秒送上门

今年年初，一场小雪落下的
第二天，零下 6摄氏度低温，邵
君平和支行客户经理一大早就出
门走访周边各乡村的种植户和养
殖户，看看他们现况如何。
“我们分线路，有的客户经理

专线走访枇杷、草莓一类的大棚
种植户，有的客户经理走访鲈
鱼、海蟹虾养殖户，还有的走访
红美人、葡萄柚种植户，我们当
天一户一户地走过去，打电话问
过去。当时了解到有20户受到损
失，10户接受了我们提供的贷款
方案，其中就包括王阿姨。”邵君
平说。
“台州银行真是我们本地银
行，我们小农户没有抵押物，也不
懂银行的贷款产品，当时没想到
可以通过贷款来解决困难。台州
银行客户经理冒着风雪送服务上
门，真的是雪中送炭！”王阿姨如
今正忙着给周围村里的商贩们装
草莓。看着一盆一盆的草莓被买
走，王阿姨对第二年生产又有了信
心。有银行及时到位的资金，年底
能按期交付田租，还能采购新苗，
相信明年一定是个好年！
据了解，温岭坞根社区支行

在寒潮期间加强走访力度，为 7
户鲈鱼养殖户发放贷款共 290
万，为红美人和葡萄柚等水果种
植户发放贷款 100多万。台州银
行表示，今后，将继续坚持服务
“三农”市场定位不动摇，为“三
农”发展施足“底肥”。

“银行这笔及时款给了我们信心！”

台州银行寒潮下送“暖心钱”

近日，工行信用卡中心推
出新福利，只要持卡客户当月
累计消费188元（包含银联云闪
付、微信、支付宝等平台绑卡
消费），次月可参与抽奖，最高
可以 1分钱换购价值 2000元的
中石化油卡。在中奖奖品栏
里，从 20元的滴滴快车券、30
元的话费券、100元的星巴克
券，到 2000元的加油卡，应有
尽有，活动贯穿 2021 年一整
年。值得一提的是，此次刷卡
福利支持微信或支付宝绑卡用
户，只需要信用卡卡友累计消
费188元就可参与，卡友不妨登
录工行的 App，查询一下活动
详情。

此外，记者昨日走访万寿
路的工行台州温岭支行，看到
营业大厅摆放整齐的 60多款年
货，基本都是国际品牌，包括英
国的 JOHN BOSS、美国康宁、
瑞士索利斯、德国双立人等，品
类包含厨具电器、家纺、箱包
等。该行营业厅负责人说，一
年一度的积分兑换活动又来
了，大部分信用卡都有 3到 5年
积分时效性，持卡市民不妨带
上信用卡来万寿路的营业厅，
现场兑换礼物，此次现场兑换
是免费兑换活动，仅需积分，
并且奖品和线上商城不同，兑
换时间即日起到本月28日。

（记者 曹钰）

工行牛年福利有点牛
积分兑换奖品多

牛年开年，各家银行相继推
出多款蹭牛年热点的产品，其中
包括银行年初都会推出的生肖主
题信用卡。

工行牛年生肖信用卡
甲骨文卡面文化底蕴十足

工行的十二生肖信用卡推出
时间相对较早，刚推出时，这款
卡因其甲骨文界面，在新加坡很
受欢迎。该卡分金卡、白金卡两
个等级，卡面设计精美，由清华
大学古文字艺术研究中心专家、
博导陈楠教授创作设计，卡面采
用红、黑、金三色组合，搭配甲
骨文字，整体呈现简约且磅礴的
质感。年费与其他普通卡种差不
多，金卡年费300元，只要累计
消费满5笔或5000元即可减免当
年年费。

民生牛年生肖信用卡
生肖剪纸

民生银行的生肖信用卡也是
兴起较早的信用卡，卡面设计较
为传统，以“本命红”为底色，
生肖剪纸搭配其中。该卡的金卡
和标准白金卡年费都不高，首年
都是免年费，金卡主卡 300元/
年，刷卡5笔免次年年费；标准
白金卡600元/年，刷卡18笔或5

万元免次年年费。从权益和专属
优惠上来看，该卡并无特别。

交行牛年生肖信用卡

交行的生肖卡发行于去年 7
月份，国潮风。与他行相比较，
这套生肖卡的首年免年费，并且
刷满6次免次年年费。福利较为
吸引人，虽然是普卡级别，不过
这张生肖卡权益还是比较丰富，
此外无论是新客户还是老客户，
激活消费任意金额就有超值奖
品。

邮储牛年生肖信用卡

邮储生肖信用卡卡面设计有
一定收藏价值，以生肖邮票作为
卡面主图案，对集邮爱好者非常
友好。该卡为金卡等级，首年免
年费，消费满 6笔免次年年费，
生日当天消费享双倍积分。其
中，辛丑年生肖卡卡面以《辛丑
年》生肖邮票“奋发图强”为主
题，邮票图案由著名画家姚钟华
先生创作，结合烫金工艺凸显邮
票轮廓的书法，表达出不畏艰
险、勇往直前的美好寓意。目
前，该卡与几大App平台都有联
合活动，消费就有满减和无门槛
券等优惠。
详情请咨询各行网点。

“牛”转乾坤的生肖信用卡
这几家银行均有推出

记者 曹钰

“用我手机点外卖比你的贵，还是用你的点。”90后的刘女士在点外卖的时候和同事说。“不同人不同价”这个在过去屡被
吐槽的线上“杀熟”行为，似乎被越来越多的90后、00后年轻市民习惯和默认。
“这很常见啊，就像在App点咖啡，第一杯免费，新客比充值会员更优惠，看电影也一样，不需要太在意。”刘女士表
示，同样的商品，新老用户优惠不同，VIP会员要付出比普通用户更高的价格，这对于这群互联网原居民不难接受。不过，记
者看到也有部分网友表示，从知道网购会被“杀熟”，就再也不愿意注册会员，不想被大数据归类成“伪土豪”，多付冤枉钱。

刷卡族·本地福利 〉〉

卡通世界 〉〉

记者 曹钰 通讯员 王亚妮

原本再过十多天，王阿姨的8.5亩草莓地就可以开启第二批采摘了，然而一场寒潮让整片草莓地一夜间受
损严重。除了草莓园地受损，王阿姨正在扩建的50亩枇杷园地，也受到寒潮影响，扩建计划不得不暂停。
“幸好有银行这笔及时的资金，要不然真不知道怎么办！”王阿姨说，年底要交田租，又要购买新苗，原本
还指望草莓地的收成，幸亏这时候接到台州银行的电话。


