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纾困解难，政企同心战疫情
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记者/赵碧莹 创新基因释放硬核抗疫力量
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今年前三季度，全市实现生产总值797.79亿元，同比增长
1.9%，比上半年提高2.8个百分点，其中第三季度增长7.1%，
较二季度提高1.8个百分点，回升态势得到巩固。
温岭作为疫情防控的重点战区和复工复产的重点地区，经
济发展呈现扭负为正、稳步向好的态势。作为时政线的记者，
我看到了全市上下勠力同心、逆势奋进的不懈努力。
“今年开局形势怎么样？订单能满足生产需求吗？”2月

至 4月，市主要领导到企业、项目调研十分频繁，进厂区、
看车间，现场协调解决企业生产经营和项目推进中遇到的实
际困难，要求各级党委、政府全力帮助企业解决人员返岗、
物资运输、用工用能等方面遇到的困难和问题。同时希望上
市企业发挥先锋引领作用，进一步把复工复产的信心鼓起
来，把积极性充分调动起来，为全市企业复工复产带好头；
鼓励中小企业坚定信心，变挑战为机遇，加大科技创新力
度，向管理要效益，不断把自身做强做大。
“两战”当前，我市未雨绸缪，进一步健全“三服务”

机制，全力帮助企业纾困解难。出台了在疫情防控中做好
“三服务”的12个方面举措，建立“扶企专班+助企专员”制
度，全力支持企业复工复产。市级扶企服务专班整合了联系
镇（街道）的市级机关精干力量，为企业送政策、送服务。
16 个镇（街道）实现“一镇（街道）一专班”，并将前期从
61个市级机关抽调派往镇（街道）参与一线疫情防控的机关
干部与当地机关干部共同编组，作为助企专员，就地开展
“三服务”，指导帮助企业做好疫情防控和有序复工复产。对
重要物资生产企业、短期受疫情冲击较大的企业，我市采取
一企一策、一事一议，有针对性地帮助企业解决生产物资运
输、企业用工组织、资金周转等困难。实实在在的举措，加
速了复工复产进程。截至2月22日，1022家规上工业企业就
已全部实现复工。
今年的减税降费力度也是空前的，上半年累计为企业减

免各类费用 16.2亿元，7月底发放的“两直”补贴更是惠及
近2万家小微企业和个体工商户。

谁也没有想到，与口罩相关的一系列产业会成为2020年经济增长开局的爆点。
疫情暴发后，防疫物资尤其是口罩就成了当时最热门的话题，无论是企业还是个人，都在全球四处搜索口罩以抗击新冠病毒。
就在最紧张的时刻，温岭众多民营企业迎难而上，扩能、增产、转产，包括利欧股份、卓凌鞋业、美日机床、明友康等在内的多家企业纷纷投产

口罩，与此同时，口罩自动化生产线、无纺布、熔喷布、防护服、护目镜、防护面罩等产业也随之形成。从2月初开始，不到2个月时间，温岭工业
战“疫”跑出“加速度”，建起了一条品类齐备的医护用品产业链，汇聚起一股共克时艰、抗击疫情的硬核力量。
“危中见机、化危为机，防疫物资全产业链生产在温岭迅速成型，这就是温岭制造的‘速度’。”当时，市经信局副局长周辉兵在接受采访时认

为，这样的速度，让温岭在疫情防控战中有了自己的阻击武器，也让温岭在复工复产战役里找到了新的经济增长点。
当时，我重点关注过温岭企业生产防疫物资的相关情况，曾就此采访过多家企业。在我看来，这力量和速度背后，是温岭这座城市的创新基因，

将不同公司连接成产业链的，是他们在各自领域的优势，也是专业化分工的力量。比如口罩自动化生产线，北平机床仅用8天时间就让其成功上市，
如此速度，是北平机床这么多年技术积累所沉淀出来的；鑫磊压缩机在市场低迷时，依然实现了订单井喷，是因为他们在几年前就投入大力气潜心研
发企业拳头产品——永磁变频空压机，在熔喷布生产市场爆发时抓住时机成为了抢手货；利欧的口罩，一“出世”就与缅甸、南非、马来西亚、韩
国、匈牙利、法国、新加坡等国家签订了合同，迎来满满的出口订单，背后是利欧股份多年积累下的丰富的国际销售经验和客户资源⋯⋯
与此同时，政府相关部门也在及时援手，不仅致力于帮助企业解决防护物资原材料和设备不足的问题，而且积极组织本地企业加强技术攻关，用

最快的速度帮助企业解决困难。
“万人操弓，共射一招，招无不中”。可以说，这一抗疫防护物资生产链条的背后，是温岭良好的营商环境和产业集聚迸发出来的雄厚力量，是

温岭坚实的产业基础和深厚的工业底蕴的迅速折现，更是政企联动、同心同德所激发出的强大潜能，而这也是这次应对疫情留给我们的重要经验。

2020年的开局，无疑是悲伤的，明明还在春
节的热闹里，还对着新的一年踌躇满志，满怀期
待，一场猝不及防的疫情却打断了人们所有的幻
想，不得不打起十二分精神面对前所未有的挑
战。
就像一场暴风雪，来自于冬天，消失于春

天。面对疫情带来的寒霜肆虐，温岭凭借着
“闯”的胆识、“破”的勇气和城市强大的韧性，
汇聚经济复苏蓬勃动能，迎来如今的春暖花开。
正月初四，带着惶恐不安的心情，我们开始

上班。奔波在采访的路上，全城都处在安静、
紧张、不安的氛围里。而温岭的企业更是艰
难，抬眼就是等着交货的订单、不断推迟的复
工日期、难以回岗的员工⋯⋯危机重重！那段
时间，我走过泵与电机企业，走过鞋业，走过
机床企业，走过工量刃具企业⋯⋯而上面四个
字，就是温岭众多行业共同的心声。
在这场全民参与的战“疫”里，如何做到

战胜疫情和经济建设“两不误”，对一座城市来
说，无疑是营商环境的一次重大考验。
但我们欣喜地看到，在这场轰轰烈烈的经

济保卫战中，当时的温岭一边严防死守，做好
人员的登记管理，落实防控措施；一边积极围
绕企业需求精准服务，助力企业迅速复工复
产。我们看到，一辆辆“返岗直通车”鸣笛出
发，将来自四面八方的务工人员接回企业、园
区，为企业用工注入强劲动力；我们看到，各
级部门多方谋划，拓宽招聘渠道，从打造“就
业服务不打烊、网上招聘不停歇”的全天候线
上服务模式到牵线搭桥定点院校，让企业“云
上”就能招聘；我们看到，政府不断在释放红
利，一项项“真金白银”的帮扶政策不断出
台，从贷款贴息，到减免租金，再到减税降费
⋯⋯从金融、税务、社保等各领域伸出援手，
多措并举解决企业的资金难题。
当国家和地方接连出台政策努力稳经济的

同时，身处暴风眼中的企业无一例外也在全力
危中寻机，他们快速反应，抓住内循环风口，
出口转内销，线下转线上，在修炼内功的同
时，努力在多元化的市场里破冰重生。
这期间，有的企业敏锐地抓住疫情之中的

商机，找到了转产扩产的新出口，填补了企业
业务量缺口，甚至形成了新的产值。比如利欧
股份、卓凌鞋业等，都在大举进军口罩市场，
填补了传统产业造成的损失；有的企业则灵活
快速应对市场需求变化，调整优化了商业模
式、市场渠道、产品结构，及时跟上行情趋
势。比如铭振电子转“舵”东南亚市场，喜得
宝鞋业加大线上市场开发力度，豪贝泵业不把
“鸡蛋”放在一个篮子里；还有不少企业调整
方向向内需市场切换，远景体育因为一纸通
知，在国内市场迎来订单爆发式增长；跃岭股
份 3年前着手研发的商用车铝外轮成了抢手
货，公司甚至为此增开了生产线，扩大了生产
规模⋯⋯
在这场没有硝烟的战争中，企业家们都

在以最大的定力去接纳变化，全力提升创新
力、竞争力，慢慢寻找新的生机。
就像细密的春雨滋养着大地，雨过天

晴，广袤的市场迸发新的希望，前三季度，
我市泵与电机产业规模以上工业产值达 172.6
亿元，同比增长 9.4%；机床工具行业也实现
逆势增长，前 10个月产值达到 163.45亿元，
同比增长 11.7%。不久前，2020年百强县榜单
发布，温岭居 25位；赛迪顾问县域经济研究
中心完成的赛迪营商环境百强县 （2020） 研
究成果，温岭则居榜单第 15位，而去年的名
次是第 20位。
困守观望不如迎难开拓，这是这场疫情

大考下，温岭政府和企业共同交出的答卷。

微微：这一次突如其来的疫情，
是考验，更是对温岭经济的一次挑
战，是对温岭转型升级的一次摸底考
试。危机危机，看似危险的境遇里，
却是更多企业高层次发展的机会。幸
运的是，很多企业抓住了这次发展机
会，好风凭借力，温岭的经济经受住
了这次大考！

JJiang：工作细致到深入企业，
一对一精准对接，企业有何困难，政
府各部门协调解决，政府企业一条
心，都想下好温岭经济发展这一大盘
棋！为温岭今年的GDP增产增值出谋
划策，添砖加瓦！

林林一：
没有退路，只有迎难而上。疫情之下更

显温岭民营经济实力。2020年是个悲伤又壮
烈的年份，希望温岭企业在这样前所未有的
压力下，能够有更好的跨越，我们有信心！

暖阳高照：
温岭的泵与电机，温岭的机床工具，温

岭的鞋，这几年都发展得越来越好了，无论
是质量和品牌都有了太大的提升，在这些行
业身上，我看到了温岭城市发展更好的未来。

墨白三少：温岭经济在2020年大动
荡的背景下还能正常运转，尤其企业顶
着亏损的压力还毅然不裁员，可见温岭
实属强大！

陈瑶：政府的统筹布局固然重要，
但企业的发展更多还是得依靠自身！温
岭的企业普遍以加工或者配件制造为
主，缺少品牌概念跟市场运营能力，这
也是温岭没有大企业的原因，强化品牌
概念，提升市场操作能力才是温岭企业
的未来，这是所有做得好的企业必须走
的路线，华为、美的都是一样的！这类
企业管理更多的是学习外资，对现阶段
的温岭企业同样有很多借鉴作用！

后疫情时代的加速跑
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迸发 新的希望“ ”


