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拨一拨，聊一聊，温岭热点尽在“掌”握 热线 86901890

本报记者 赵碧莹 文/图

最近，台州市欧港鞋业有限
公司迎来了一位来自俄罗斯的客
商，他们已有数年未跟欧港鞋业
“联络”，而今再一次走进了他们
的工厂。
2014年的卢布危机给俄罗

斯市场带来了巨大的冲击。在这
场冲击里，这位客商也受到了影
响，一度停止了和欧港鞋业的合
作。
如今，这位客商已经重整旗

鼓，甚至成功上市。现在，他们
再一次找到了欧港鞋业，抛来了
继续合作的橄榄枝。

2014 年卢布贬值，出
口俄罗斯跌幅超30%

像欧港鞋业一样，2014年
之后，温岭企业在俄罗斯的市场
迅速萎缩，跌幅超过了30%。直
到 2016年下半年，随着卢布汇
率逐渐稳定，曾经离开的俄罗斯
客商开始慢慢回归。记者从台州
海关驻温岭办事处得知，今年上
半年，我市出口俄罗斯的产品达
7.83亿元，同比增长 14.9%。要
知道，在卢布危机后的 2015
年，我市全年出口到俄罗斯的产
品也只有8亿多元。
在今年前 6个月近 8亿元的

出口产品中，机电产品的出口额
遥遥领先，达5.94亿元，同比增
长 26.86%，其中大多为机械设
备，出口额超过了3亿元。除了
机电产品，上半年汽车零配件的
出口额也已接近1亿元，同比增
长 107.65%；电动机及发电机的
出口额超过 9000万元，鞋类出
口额则达1.65亿元。
“2014年，俄罗斯市场对我
们的影响的确挺大。”台州华一
鞋业有限公司负责人梁云盛说，
当时，俄罗斯市场占了华一40%
的产值，华一未能及时收汇，当
年损失了上百万元，而在那之
后，订单量更是急速跌到了企业
整体的10%以下，直到这两年才
慢慢恢复。“现在，订单量占比
又重新回到了30%左右。”
不止是华一鞋业， 2014

年，跃岭股份也曾在危机中遭受
了不小的损失。2015年和 2016
年，跃岭股份经营运行处于订单

不足、效率低下的低谷，产值和
利润出现双下降。直到 2017
年，跃岭股份狠抓市场开拓，实
现了产值提升20%以上，走出了
连续两年低谷运行的困境。

企业各自努力，危机后
市场逐渐回暖

“但是，现在俄罗斯客户的
态度也发生了改变，要求明显高
了。就拿我们合作过的一家公司
来说，现在会在开发设计、材料
等各方面加入自己的思路，由自
己主控，而不是像以前一样让我
们自由发挥。对于合作企业，他
们也会多方比较，综合评价，再
决定与谁合作。这样一来，为了
赢过其他竞争对手，我们就只能
在提升质量的同时，还要进行多
方把控，把成本也降下来。”梁
云盛说。
“其实，即使是卢布危机之
后，俄罗斯市场还是有很大发展
空间的，就看你怎么做。”欧港
鞋业负责人金永杰说，在很多出
口俄罗斯的企业因为卢布贬值而
叫苦连天纷纷退出时，他却觉得
危机并没有给他们带来太大的影
响。“即使消费需求下降了，鞋
子依然是刚需，自然会有市场，
我们要做的就是如何把这些客商
吸引过来。”
金永杰说，温岭很多企业在

俄罗斯的客户可能只有一两个，
一旦对方出现问题，企业就会受
到影响。“而我们在俄罗斯和 30
多个客户都有合作关系，而且大
多是品牌商，有一定实力。这也
是我们安然度过卢布危机的优势
之一。此外，因为我们在产品研
发和质量上的优势，现在和我们
合作的俄罗斯客户很多都是老客
户，一合作就是很多年。”
而跃岭股份则越发注重创新

研发，利用资金优势，投资新能
源汽车、芯片等高科技新型产
业。同时在俄罗斯投资设立了全
资子公司，主要负责俄罗斯及其
周边国家市场的开拓和销售，为
俄罗斯及周边国家市场客户提供
更好的服务，提升相关市场的占
有率，还可以及时获取相关国家
市场的最新产品技术等信息，加
快新产品、新技术、新工艺的开
发、引进和应用。

曾经因危机离开的客商，逐渐回来了

上半年我市出口俄罗斯近8亿元

冰力格机电工人正在组装设备。（图片由受访者提供）

华一车间里，电脑罗拉车代替了传统针车。

二、建设用地使用权竞买对象
中华人民共和国境内外的法人、自然人和其他组织均可报名参加竞买（法律法规及有关规定另有规定

的除外），申请人可以单独申请也可以联合申请。
三、出让方式
该地块按现状条件公开挂牌方式出让，不设置保留价。出让采用增价方式，按照价高者得原则确定竞

得人。受让人须在土地出让成交之日起30日内支付全部出让金并按规定缴纳契税和印花税。市政基础设施
配套费按规定另行收取。
四、本次国有建设用地使用权挂牌出让通过浙江省土地使用权网上交易系统（http://land.zjgtjy.cn/

GTJY_ZJ/）进行。申请人须办理或持有有效的数字证书（CA认证），填报相关信息，并按要求足额缴纳竞买
保证金，方可参加网上挂牌出让活动。
办理数字证书请参阅“浙江省土地使用权网上交易系统——使用帮助/常见问题”，服务电话：400-0878-198；

受理单位：杭州天谷信息科技有限公司；地址：杭州市西湖区西斗门路3号天堂软件园D幢19层。

五、出让时间安排
1.公告时间：2018年8月30日至2018年9月20日。
2.报名时间：参加竞买的竞买申请人可在2018年9月21日至2018年10月9日期间按挂牌出让须知规定

办理挂牌申请手续。
3.挂牌时间：挂牌起始时间为2018年9月21日9时，挂牌截止时间为2018年10月11日9时30分。
4.竞买保证金的缴纳时间：缴纳竞买保证金的截止时间为2018年10月9日16时。
竞买保证金到账时间以银行系统记录到账时间为准，其余时间以浙江省土地使用权网上交易系统服务

器时间为准。
六、本次挂牌出让的详细资料请参阅挂牌出让文件。有关挂牌出让文件资料，竞买人可以登录浙江省

土地使用权网上交易系统（http://land.zjgtjy.cn/GTJY_ZJ/），浏览或下载网上挂牌出让文件，并按上述文件规
定的操作程序参加网上竞买。
七、 其他需要公告的事项
1.本公告同时在温岭市公共资源交易中心网站（www.wlztb.com.cn）及温岭市政府门户网站（http://new.

wl.gov.cn/col/col1402170/index.html）上公布。
2.咨询电话：
（1）温岭市国土资源局：0576-86103623 89932150
（2）温岭市住房和城乡建设规划局：0576-86726207 13958622800
（3）石塘镇人民政府：0576-86726016 15805866235
（4）温岭市财政局：0576-86086510
（5）系统网络技术咨询：18627599793 18932430170
咨询时间：工作日上午9:00-12:00，下午2:00-5:00

温岭市国土资源局
2018年8月30日

温岭市国土资源局国有建设用地使用权挂牌出让公告
温土公告字[2018]整第50号

根据国家有关法律、法规规定，依据温岭市住房和城乡建设规划局提供的规划条件，经温岭市人民政府
批准，温岭市国土资源局决定以挂牌方式出让温岭市石塘镇ST060120地块国有建设用地使用权，现将有关
事项公告如下：
一、出让地块情况及各类指标要求

序号

1

备注

地块编号

石塘镇
ST060120地块
其他有关建设要求详见温岭市住房和城乡建设规划局温建规许〔2018〕155号。

土地
位置

金星
村

出让
面积
(㎡)
1.4676

土地
用途

商业

规划指标要求
地上建筑
总面积(㎡) 建筑密度（%）

≤45

建设高
度（m）

24

容积率

≥1.5且
≤2.0

绿地率
（%）

≥25

出让
年限
(年)

40

出让起
始价
(万元)

1550

竞买保
证金
(万元)

350

本报记者 赵碧莹 通讯员 柯程

“我们是2015年开始生产
无人机的，相比传统的人工作
业，植保无人机在农作物施
肥、喷药方面更有优势，可大
大节省时间和人力。”浙江天马
行空创新科技有限公司是来自
杭州的一家无人机生产企业，
日前，该企业负责人带着他们
自主研发的智能植保无人机项
目，来到了温岭市科技企业
（500精英项目）孵化器今年第
五次路演的现场。
这次来参加孵化器路演的

共有 8 家企业，涉及智能消
防、无人超市、软壳蟹工厂化
智能生态养殖等多个项目。

整合资源，聚焦科技企
业成长

科技引领发展。这几年，
温岭一直在积极构建科技对接
实体化、公共化平台，总建筑
面积 5634平方米的温岭市科技
企业孵化器就是其中之一。
“我们想为处在创业中的科
技型企业搭建一个成长平台，
通过资本聚集、政策聚集、服
务聚焦、人才集聚，帮助他们
解决创新创业初始阶段规模偏
小、布局分散、产业层次低、
用地难、融资难、应对风险能
力弱、人才缺少等热点难点问
题，引导高端技术成果落地转
化。”市科技局相关负责人表
示，高质量发展的基础在于高
素质产业。具体而言，孵化器
的打造就是为了推动新兴产业
快成长、上规模，传统产业提
层次、强实力。
浙江天马行空创新科技有

限公司的智能植保无人机就是
市科技企业孵化器里准备引进
孵化的一个项目。
“植保无人机喷洒农药时浪
费少、均匀度高、雾化好，与传
统喷洒方式相比，减少了用药成
本，降低了农药的叶面残留，并
减少了对操作人员的伤害。”该
公司负责人表示，而且无人机能
大大节省时间和人力，一架无人
机一天能灌溉300亩农田，效率
比人工高了 10倍。而从成本上
来说，假如人工灌溉需要的成本
是 20元，使用无人机的成本就
只需6元~8元。
和浙江天马行空创新科技

有限公司一起来参加路演的还
有浙江易家物联网科技有限公
司，他们带来了智能制造高精
度定位产品与服务项目。
“随着制造业企业定制化产
品需求的提升，企业里各类产
品愈加多样化，加上各类不同
的零部件很多，有时候工人寻
找产品和零部件就要花费很长
时间，工作效率大大下降。”该
项目负责人说，仓库管理里的
传统的RFID定位系统已经无法

满足制造业企业的需求。“我
们这个智能制造高精度定位
产品与服务项目就是为了弥
补如今仓库管理中的定位短
板。通过我们这个系统，企
业可以在监控室里实时查询
数万个物料的实时位置，还
可回放查询历史时间物料的
动态情况，更好地管控仓库
内人、车、物的位置信息，
而且还可以设置安全区域报
警，一旦有陌生人进入就能
触发相应级别的报警。”

引进25个项目，成功
孵化5家企业

“这次参加路演的一共有 8
个项目，经过评估，全都符合
入驻条件。”市科技局相关负
责人告诉记者，科技企业孵化
器自建设开始，充分发挥自身
新型创新载体的灵活优势，根
据温岭产业创新需求，在智能
制造领域进行产业引进和孵
化，为温岭智能制造提供支
撑。
到目前为止，科技企业孵

化器已入驻项目 25个，其中台
州市“500精英计划项目”11
个，成功孵化项目5个，涉及自
动化装备、自动化控制系统、
智能交通系统、高端装备部
件、消防、农业灌溉、工业废
水治理、新能源汽车等多个应
用领域，均在温岭有广泛的应
用前景，入驻项目累计投入研
发经费近5000万元。
浙江冰力格机电有限公司

就是其中一家已经孵化成功的
企业，如今厂房已经搬到了东
部新区。
冰力格机电是一家海归派

研究成果产业化公司，主要生
产海水制流态冰的设备。
以前，渔船在出海前，一

般是从冰场购冰，然后将冰块

打碎，一层一层覆盖在海鲜表
面进行保鲜。
“这种碎冰覆盖的方式，不
能完全将海鲜包裹住，会存在
一定的空隙，保鲜效果不好。
此外，碎冰难免有锋利的棱
角，有时候会划破海鲜的皮
肉，就会影响价格。”该企业负
责人莫丹君说，而流态冰就没
有这样的问题。
不同于常见的固体大冰

砖，流态冰是温度在-3℃~-4℃
的冰水混合物，看上去更像是
甜品店里刨得细细的沙冰，可
以流动，可以全方位地将海鲜
包裹起来，只需 2分钟，就能
将刚捕获的海产品的温度降
到-1℃，在极大程度保持海鲜
原汁原味的同时，也能确保其
不受到硬块冰的挤压和划伤。
同时，使用海水制冰机可

代替传统的载冰出海，既减少
远航船的载重量，减少冰的成
本，又在一定程度上提高了效
率。“如果是从市场上买冰，冰
块的价格每吨 150元~180元，
而我们自己制冰，一吨价格不
过 20元左右。制冰速度也快，
24小时能产六七吨冰。”莫丹君
说。
最近，他们就在忙着为松

门的远洋渔船安装制冰设备。

组建技术智囊团，助力
人才落地

人才是第一资源。“孵化
器成立之初，我们就把目光瞄
准了引进高端人才和高新技术
项目。”市科技局相关负责人
告诉记者，孵化器主要采取
“技术+团队+企业”等多元化
方式，以创业为引导，以产业
为基础，促使人才与本地实业
紧密融合。截至目前，孵化器
内已有博士及博士以上学历 21
人、硕士 24人，其中 80%以上

为携带高新项目与本地企业家
融合创业人士，为温岭的产业
发展增添了新的活力。
“不仅如此，我们还整合
了一批高校院所专家为代表，
组成产业化技术服务团队，不
定期走访温岭和园区内孵化企
业，深入企业生产车间，实地
调研企业技术和项目需求，主
动上门为企业提供技术服
务。”他说，至今，这个服务
团队共走访企业 1248家，解决
企业技术难题 302个，签定各
类合同 125 项，合同金额达
5533余万元，一批批高科技产
品层出不穷，有的甚至还填补
了国内行业空白。
“去年，我们在水利设计
方面就曾遭遇技术难题，后
来，在兰州理工大博士的帮助
下才成功解决。”如今已经孵
化成功的台州博途机电有限公
司负责人方建伟告诉记者，孵
化器不仅为企业提供免费厂
房、资金支持，在人才对接、
成果转化方面也不遗余力。
博途机电是在去年年初入

驻孵化器的，是一家初创的高
科技制造企业，专业设计、生
产、销售太阳能深井泵，产品
可以应用在农业、建筑业、矿
业、化工及其他行业。当时为
了研发这个产品，他们投入了
400多万元，还建立了完备的
功能性水泵实验室。产品研发
成功后，很受市场欢迎，远销
全球 40多个国家和地区。2017
年年底，该企业还获得了天使
投资 200万元。今年，博途机
电被利欧集团看中，收购了其
51%的股份。
被收购后，博途机电解决

了生产场地限制和管理水平较
低的问题，同时拥有了上市公
司较为强大的销售能力和销售
渠道，可以将产品迅速推广，
也能快速走上发展“快车道”。

创业梦想在我市开花

孵化器助力科技企业发展


