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金融装上红色引擎 〉〉
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热线 86901890分析投资策略 分享理财故事 提供金融维权

本报记者 叶易 通讯员 郑小勇

多年来，工行温岭支行将党建
融入到银行运行的各个细节中，结
合到普惠金融服务中，渗透到员工
关爱中，并建立了健全的考核制
度。以党员个人服务为基础和依
托，通过加强和改进党员队伍的教
育管理，把党员队伍建设的重心转
移到服务群众上来，打造出了一支
服务型的党员队伍。

“党建+服务”，广撒普惠金
融的阳光

在中国新千年第一缕阳光首照
地——石塘，工行打造出“红色信
贷”的样板，把好服务送进千家万
户。在“渔业贷”特色产品的政策
支持下，去年 5月，工行松门支行
组建了渔民普惠金融服务先锋队，
把普惠金融的阳光洒向渔区。
工行松门支行的客户群体基本

上都是渔民。松门支行负责人叶丹
娜在与渔民接触的过程中，发现长
期在海上作业的渔民有一些共性，
渔民和银行的接触渠道单一，而且
融资成本较高，渔民互保较多，民

间小额借贷频繁，这样的资金结构
其实是不太安全的。
松门支行在上级行的支持下，

创新性地推出了低息的“渔业贷”，
为渔民提供便利的贷款，减少渔民
渔业经营成本。
一开始，“渔业贷”推广得并不

顺利。叶丹娜多次向相关领导汇报
松门支行扶渔惠民服务的决心，得
到了各方的大力支持。为了加快业
务推广，叶丹娜还带领先锋队队
员，深入渔区，以村为块，以船舶
公司为点，通过走访村委会，依托
村委开展延伸宣传。在石塘港口、
在渔村、在渔民家，都可以看到叶
丹娜和先锋队的身影。
短短一年多时间，叶丹娜就带

领先锋队走遍渔区各个角落，连续
外出 50余次，走了 21个渔业公司和
45个村，与渔民面对面交流。截至
7月底，工行温岭松门支行累计向
218位渔民发放贷款2.3亿元。
“党建+关爱”，将400多颗
心聚到一起

以人为本，关爱员工，一直是
工行温岭支行发展的动力之一。多

年来，该行不遗余力地打造“党
建+关爱”模式，为员工谋福利，
加强了员工对银行的归属感，也增
强了银行的向心力和凝聚力。
前年，工行温岭支行的编外员

工陈江波患上了颈椎压迫症，脖子
不能动了，不及时治疗的后果比较
严重。陈江波没有商业补充医疗保
险，需要承担十几万元手术费，然
而家庭条件并不富裕的他一下子拿
不出那么多钱。该行负责人了解情
况后，迅速在全行范围内发起了爱
心倡议书。在职员工纷纷伸出援
手，短短几天内，就为陈江波筹集
到了6万多元。
在工行温岭支行有这么一个特

殊的微信群，群里经常会看到这样
的消息“九龙支行配菜 7份”“万城
支行配菜 4份”⋯⋯这其实是工行
特意为网点员工们安排的午餐配送
群。市区除温岭营业部外的 6家网
点的员工都可以在群里订餐，到了
中午，会有专人从营业部的食堂里
打好饭菜，送到他们的手中。
该行相关负责人说，午餐配送已

经开展了5年多。各个网点的员工都
比较辛苦，特别是柜员，中午要联
班，属于午饭的时间只有半个小时。

以前，该行在网点放上了电饭煲和微
波炉，建议他们热一热从家里带来的
午餐，年轻员工觉得麻烦，往往会选
择叫外卖。考虑到外面的东西不一定
干净，该行就安排了午餐配送。
近年来，该行开启了“温岭支

行员工十大关爱工程”，直击解决
员工最关心的问题，致力于为员工
创造良好的工作环境。

“党建+考核”，用积分见真
章

如何实现对支部党建工作的量化
考核？这是基层银行都会面临的困难
之一。而工行温岭支行却有一套独到
的考核办法——党员先锋系统积分考
核办法。比如，一次学习记1分，一
次造血干细胞捐献记 15分。在积分
考核的推动下，党员干部创先争优的
积极性显著提升。
“我们对党建任务赋予一定积
分，全行的党员干部，特别是内设科
室负责人就会明白党建工作做到什么
程度，积分其实就是起到一个‘指挥
棒’的作用。同时，也将先进性体现
在党员的贡献上。”该行相关负责人
说。

温岭工行：

强化党建 释放发展“强动力”

近年来，各家金融机构对党建工作尤为重视，将党建融入业务、融入基层、融入人心。有的推出了专项考核机制，有的通
过将基层党建与金融信贷支持结合。金融助力党建，党建引领发展。党组织正发挥着“红色引擎”的作用，激励着党员们的
“红色细胞”，这股“红色力量”正在成为助力金融业发展、员工进步的新动能。为此，本报特意开设了“金融装上红色引擎”
专栏，带读者们一同感受这股红色力量给金融行业带来的改变。

本报记者 叶易

前几年每逢佳节，银行往往会
推出一批专属高收益理财产品来吸
引客户。七夕到了，今年只有少数
商业银行推出了“甜蜜”款理财产
品。业内人士提醒，选择理财产品
时，除了关注收益率，投资者还应
该尽量选择募集期较短的产品。

节日理财产品不再吃香

8月16日，记者走访多家银行网
点发现，今年七夕，银行理财市场显
得有点冷清，多数银行在发售理财产
品时也没有再打“节日牌”，只有部
分商业银行为七夕量身定制了理财产
品。
记者在一家银行的手机银行APP

“理财存款”板块中看到，该行推出了
“七夕——与你再续钱缘”活动，包括
活期产品和定期产品。其中，活期专
属产品的预期年化收益率为 2.3%~
2.5%；另一款185天的专属结构性存
款，预期年化收益率为4.3%。
总商会大厦附近的一家商业银行

也推出了七夕专属理财产品。预期年
化收益率比平时的产品高 0.1个百分
点左右。农行未推出七夕专属产品，
却趁着医师节推出了医务工作者专享
理财产品。
某银行的工作人员章女士说，

很多市民误以为专属理财产品就是
专属于某类人群的特定理财产品，
例如七夕专属产品只有情侣或者夫

妻才可以购买，其实这只是在特定
的时间内发售的一款理财产品罢了。
“今年我们推出的七夕特别款
理财产品和我们在售的‘感恩回
馈’款预期收益率相同，对于节日
营销噱头，市民已经见怪不怪，他
们只看预期年化收益率。”章女士
坦言，随着资产新规的正式落地，
效果逐渐显现，银行理财产品收益
率已出现连续下降。

尽量选择募集期短的产品

在购买理财产品时，多数投资者

会对比期限和预期年化收益率，募
集期却容易被忽视。举个例子，一款
收益不错的产品，如果募集期长达一
个星期，起息日又在募集期结束后的
一星期，那么在募集期的第一天买
入，这笔资金就要闲置将近半个月的
时间。
对此，某国有银行的理财师朱女

士表示，投资者需要留意募集期，尽
管有些专属理财产品的预期收益率会
略高于之前的理财产品，但是专属理
财产品的期限长、募集期也相对较
长，实际收益率被“稀释”。特别是
跨越小长假的产品，通常是在节后才

开始真正计算收益的，此前只能计算
活期利息。
“因此，投资者应尽量选择募集
期较短的产品。如果资金闲置期较
长，可以选择长期的理财产品，这
样不仅收益率相对高些，也能降低
募集期对最终收益率的影响。”章女
士说。

贵金属产品争抢“浪漫”
商机

在节日专属理财产品遇冷的情况
下，有些银行趁着七夕推出了多款贵
金属产品，争抢“浪漫”商机。记者
在市区中华路上的一家银行看到，该
行推出了一款手串，材质为足金
999，售价为 1860元。工作人员表
示，来咨询的客户比较多。
在一家银行等待办理业务的吴女

士，看了贵金属柜台展示的一款收藏
金条，她说：“留些黄金压箱底给孩
子，有保值的作用，趁着现在金价不
高，我就买了。”
银行借着七夕推出贵金属营销活

动，其中的产品不仅适用于恋人，送
给亲人、朋友也是十分合适的。节日
营销期间经常有优惠，市民若有需
要，正好趁着这个时机购买。
记者在此提醒，理财非存款，产

品有风险，投资须谨慎。过往业绩不
代表其未来表现，不构成新发行理财
产品业绩表现的保证。测算依据和方
式见销售文件，测算收益不等于实际
收益。

投资者不吃“甜蜜”理财这一套了

本报记者 叶易

暑期“熊孩子”天天待在家里，难免闹出些调皮捣
蛋的事；天气炎热，宠物们也进入了烦躁期，伤人的概
率变高了⋯⋯面对各种意外可能造成的损失，家长和主
人除了提前做好防范外，还可以借助一些对应的责任险
来“转嫁”风险。

为“熊孩子”的调皮捣蛋买单

近期，孩子外出活动的频率变高了。如果家有“捣
蛋鬼”，那么常常可能面对赔偿的窘境。家长不妨可以
借助“监护人责任保险”来“转嫁”孩子闯祸导致的财
物损失。
目前，市面上的“监护人责任险”常被冠以“熊孩

子险”“闯祸险”等名称，主要面向有18周岁以下未成
年人的家庭。如果家中未成年子女造成他人伤亡或财产
损失，依法应由被保险人（家长）承担的经济赔偿责
任，可由保险公司来负责赔偿。
记者发现，中国人保财险、中国太平洋保等多家保

险公司都有相关产品在售。这类产品的保险期限一般为
30天至1年，保费多在百元以下，相对比较便宜。我市
的几家保险公司推广“监护人责任险”已有四五年了，
家长们的接受程度比较高。
人保财险相关负责人提醒，并非所有孩子惹的事都

可以由“监护人责任险”来买单。根据相关合同约定，
如果是被保险人或与其共同居住的成年家庭成员对孩子
教唆后造成的损失，或是孩子把自己的家庭成员打伤或
者损坏了自家物品，又或是孩子因犯错被征收罚款罚金
及惩罚性赔款等，保险公司都是不赔偿的。
因此，办理保险前，监护人们还是需要细看一下保

单明细表，尤其是有关条款中列明的免赔额。此外，家
长在投保时除了关注赔付总额，更需要仔细看清分项赔
付限额，比如身故/残疾的赔付额度、医疗费用的赔付
额度以及财产赔付限额等，按照自身想要“转嫁”的重
点风险选择最合适的产品。

“宠物主责任险”遇冷

夏季气候炎热，平常看似温顺的小宠物们也开始变
得烦躁，常常会有宠物伤人的新闻。加上路上行人们的
衣着减少，宠物伤人造成的伤害程度也有所加重。
根据《民法通则》的规定，宠物主人必须承担自家

宠物伤人、伤物的赔偿。那么，如何“转嫁”自己的爱
宠造成的经济损失呢？近年来，新兴的险种——“宠物
主责任险”就是个不错的选择。
在“宠物主责任险”的保险期间内，因保险单载明

的宠物造成第三者人身伤亡或财产损失，依照中华人民
共和国法律应由被保险人承担的经济赔偿责任，保险公
司需要按照保险合同约定负责赔偿。
一般来说，如果投保人因为自己饲养或管理的宠物

造成第三者的人身伤害或死亡，由此发生的治疗和处置
费用、给第三者造成的人身伤害赔偿等本该由宠物主人
承担的经济责任，都可转由保险公司给予第三者经济赔
偿，这样就能在很大程度上减轻饲养宠物者的经济风
险。此外，作为消费型保险，“宠物主责任险”的保费
也较为亲民，一般每年花费 20多元就可获得 2000元以
下的责任赔付保额。
然而，这个险种在我市推广效果并不好。我市一家

保险公司的相关负责人说：“我们曾经借助宠物医院等
平台推广过这类保险，但是来办理的宠物主人寥寥无
几，现在我们已经基本上不推广了。来投保的大多是大
型犬只的主人，多数小型犬只的主人认为自己的狗狗不
会伤人，尽管保费只有 20多元，他们也没有办理的意
向。原先预计在全市能收到100多万元的保费，而实际
只收到2万元。”
值得一提的是，一般保险公司会规定投保人的宠

物必须是经过公安部门、卫生防疫部门及其他有关政
府部门登记，并核发了养犬许可证明及免疫证明的宠
物犬。
此外，投保人的宠物造成主人及其家庭成员、雇员

或与被保险人居住在同一房屋内的人遭受的损害以及投
保人的宠物造成其他动物的损害，一般不在“宠物主责
任险”的保障范围内。

“熊孩子”和萌宠闯祸
可以让保险来买单
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