
产经052018.08.02/星期四/责任编辑：庞辉斌

拨一拨，聊一聊，温岭热点尽在“掌”握 热线 86901890

本报记者 赵碧莹 文/图

没有收银员、没有导购员，顾客扫码进
店后，买完东西自行结账便可离开。去年
12月，由台州万集电子商务有限公司开发
的24小时无人值守便利店“城市盒子”在
温岭亮相，15平方米的店内，放有800多
种商品，如今每天的零售额可达 1500元~
2500元。
就在不久前，在浙江省商务厅与我省八大

创业创新相关部门联手打造的互联网&电商领
域“双创升级版”国际赛事——“之江创客”
全球电子商务创新创业大赛上，24小时无人
售卖·城市盒子凭借全套核心技术的优势夺得
了台州赛区一等奖。
这已经不是这家企业第一次获得殊荣，去

年举办的第四届“创青春”中国青年创新创业
大赛，他们就是浙江七强之一。该项目还被列
入了台州市级重点电子商务项目库。

自主研发防盗、支付等核心技术

这样的无人零售模式为何会被业内看中？
“第一是场景创新，它放置在小区内，是最贴
近消费者的购物场所，第二是极大降低了租金
成本与人力成本，第三是顺应了现在的移动支
付趋势，给许多人带来了便利的购物体验，据
统计，近三四年现金的使用率已经大大下
降。”“城市盒子”项目负责人牟琳霞说。
台州万集电子商务有限公司一开始的主营

业务是水果自动贩售机。“2016年，我们看到
“缤果盒子”这种无人超市的新零售模式在市
场上非常热，而我们也有这种自动销售的基
础，所以就想着是不是也可以试着往这方面发
展。”牟琳霞说，投资了 500多万元，从 2016
年开始自主研发，直到 2017年 12月，第一个
“城市盒子”出现在温岭。
“里面防盗门禁、无人支付结算系统、人

脸监控识别、全智能图案识别等核心技术都是
我们自主研发的。为了保证安全，我们还在里
面安装了远程客服按键，如果有什么问题，市
民可以马上和客服对接。”
“也许有人会担心无人超市会出现客人拿
了东西不付钱的情况。”牟琳霞说，对于这种
状况，他们在一开始就充分考虑到了。“比
如，进入‘盒子’时就必须通过实名认证，然
后‘盒子’里面也全方位安装了摄像头，从进
入到购买再到离开，都能通过摄像头全程监
控。因此，我们运营至今还没有出现过不付钱
就离开的事。”

拆卸移动方便，运营成本更低

在牟琳霞看来，这种无人超市，和相同
体量的传统便利店相比，在投入成本和运营
成本上都能节省不少。她给记者算了一笔
账，15平方米的“城市盒子”能够售卖的商

品数量相当于 40平方米的传统便利店。40平
方米的便利店如果 24小时值守，至少要 3名
员工三班倒，加上房租、装修、水电等大概
需要 40万元，而“城市盒子”的成本只需要
十几万元。
其次，是运营成本。“‘城市盒子’成本

大概为 2500元/月，2个人就能管理 10个这样
的无人超市。而传统便利店各项成本至少需要
1.5万元/月。”牟琳霞说，“此外，无人超市拆
卸移动方便，如果这个地方不挣钱，可以移到
另一个地方，同城运输的费用大概为 2000
元，而传统便利店迁店费用要在 10万元以
上。”按照这样计算，“城市盒子”每日流水三
四百元其实就能回本。
记者了解到，无人超市的主要受众是年轻

人。“因为年轻人喜欢便利化的生活，而且对
新事物接受度也比较高。为了增加体验感，今
年我们还在原有的基础上进行了升级，在里面
安装了空调，让市民购物更舒适。”

被列入台州市级重点电子商务项目库

“城市盒子”带来全新购物体验

本报记者 赵碧莹 通讯员 柯程 文/图

日前，2017年度台州市科学技术进步奖
获奖名单公布，我市共有13个项目获奖。其
中，温岭市特产技术推广站、温岭市滨海滨新
水果种植园的“设施葡萄综合促早栽培技术”
获台州市科学技术进步奖二等奖，新界泵业集
团股份有限公司与江苏大学联合开展的“新型
全自动智能家用泵”、万邦德制药集团股份有
限公司的“一种盐酸溴己新的生产方法”、温
岭市鑫磊空压机有限公司的“永磁变频两级压
缩螺杆空压机”等12个项目获三等奖。
“包括这13个项目在内，近年来，我市企
业共有86个项目获得了科学技术进步奖，其
中国家级1项、省级13项、台州市科学技术
进步奖72项，且获奖项目数每年均有所增
长，这意味着我市企业自主创新能力正在大幅
度提升。”市科技局工作人员告诉记者。

提早上市还能卖高价，葡萄设施
栽培出成效

温岭素有“大棚葡萄之乡”之称，目前，
我市葡萄种植面积超过 5万亩，年产值超过 6
亿元，拥有几十家葡萄生产企业、葡萄专业合
作社，注册有“滨珠”“罗氏”“约翰”等多个
著名商标，并成功注册了地理标志证明商标。
虽然近年来我市为防避台风危害，对大棚

促早栽培技术和防台大棚设施方面进行研究，
并在抗台避风问题上取得了一定的成效，但是
葡萄生产在设施条件、综合管理技术、自然灾
害的威胁等方面仍然存在着不少问题。葡萄三
膜促早栽培就是在此环境下研究而成的，通过
开发适于双膜栽培的新型连栋大棚，研发三膜
促栽培技术，通过省力化促早栽培、营养管理
技术、整形架式的选择、快速更新、顶膜调温
增光技术等综合技术的运用，形成了一套设施
葡萄综合促早栽培技术体系，让葡萄能够提早
上市，避开天气灾害。
市农林局相关负责人曾在接受采访时表

示，如果是露天栽培，葡萄要到8月份才能上
市，而普通大棚栽培，上市也要到 6月中旬。
通过促早技术的推广，这几年，温岭葡萄上市
时间已经提早了 2个月左右，一般 4月中旬就
能上市，到六七月就已经销售得差不多了。
“除了云南，温岭葡萄是最早上市的，不仅能
趁着别人还没开卖，先卖个好价格，还能避开
台风天。”
记者了解到，“设施葡萄综合促早栽培技

术”项目在推广应用期间，大棚葡萄三膜促早
培技术示范区平均亩产达 1481.1公斤、产值
18709.1元、净产值 12726.9元，较单膜产值
12393元、净产值 6666元分别增长 51%和
90.9%。省力化栽培的产量虽然低于传统栽
培，但由于果实品质较高，售价高于传统栽

培，平均每亩产值增加 8400元，且促早省力
化栽培比传统栽培的成本更低，平均每亩节省
成本 2238元，技术应用后平均每亩效益增加
10638元，增幅达114.42%。
6个工业及综合类项目获奖，企业
注重科技创新

此次 13个获奖项目中，除了 3个农业项
目，还有 6个工业及综合类项目、4个卫生项
目。
台州市大江实业有限公司的“软硬木兼用

多功能地板钉枪”项目此次获得了三等奖。
“对于我们来说，科技创新才是企业能够
在市场竞争中屹立不倒且逐步壮大的必胜法
宝。”大江实业董事长杨明军说，“做产品就是
要有坚定的信念、坚韧不拔的精神，我们每年
都会拿出销售额的 6%用于自主研发，目前已
成功研发出了200多款产品投放市场，也因此
取得了包括中国、美国、澳大利亚、加拿大等
国内外专利60多项。”
软硬木兼用多功能地板钉枪就是大江实业

自主研发的其中一款得意产品，投产后，深受
国际市场欢迎，并在美国、德国、澳大利亚等
国注册了国外商标，让大江实业成为我国钉枪
行业中第一家以自主品牌进入国际主流市场的
企业，在世界最大的五金超市 THEHOMEDE⁃
POT与国际大品牌 MAX、SENCO等同台竞
争，成了沃尔玛、家得宝、劳氏等7家企业的
供应商，大大提升了中国钉枪行业在国际市场
上的知名度。

据统计，2014年、2015年、2016年这 3
年该产品合计销售额为 6758万元，销售台数
为191950台，实现税金459万元，利润206万
元，创外汇1045万美元。
新界泵业集团股份有限公司与江苏大学

联合开展的“新型全自动智能家用泵”项
目，广泛应用于农业灌溉、市政工程等领
域，并大量出口到北美、欧洲等国家和地
区，仅 2016年产量就达 32.83万台，产值达
9265万元。
温岭市鑫磊空压机有限公司自主研发的永

磁变频两级压缩螺杆空压机，凭借其节能效果
突出，成了同类市场上的热销产品。鑫磊空压
机相关负责人介绍，同样生产1立方米气，普
通压缩机需耗电 0.13度~0.16度，而用两级压
缩永磁变频空压机只需 0.09度~0.10度。据合
肥通用研究所等国家权威检测机构检测，这种
空压机比国家三级能效节能 35%。一年工作
300天，仅电费就为使用企业节省36万多元。

我市13个项目获2017年度
台州市科学技术进步奖 本报讯（记者赵碧莹 通讯

员杨鹏）为了有效提升水泵行业
的国际影响力，帮助企业利用大
数据更好地开拓国际细分市场，
日前，由市商务局、大溪镇人民
政府联合主办的“全市水泵行业
专场数据分析研讨会”在“中国
水泵之都”——大溪镇举行，邀
请全球数据巨头——谷歌公司现
任大中华区首席优化专家徐超以
及大中华区渠道事业部经理Al⁃
len两位“大咖”，为百余家水泵
出口企业的负责人“充电”。
泵与电机是我市第一大产

业，也是我市规模最大的传统主
导产业，经过 30多年的培育和
发展，目前已拥有泵与电机企业
2750家，其中规模以上企业 205
家，从业人员 5.6万人，已成为
全国最大的农用水泵生产基地，
是浙江省首批 21个块状经济向
现代产业集群转型升级示范区之
一，温岭在民用泵与小型泵领域
居于全国首位、全球领先地位，
尤其是小型泵在全球市场占有率
超过了60%。去年，温岭水泵产
值已经超过了400多亿元，销售
了 4000多万台，在国内市场占
比分别超过了20%、30%，全国
泵业6家上市企业中，温岭就有
4家。
近年来，在利欧股份、新界

泵业、东音泵业和大元泵业等上
市企业的带领下，我市泵与电机
产业规模快速壮大，创新能力不
断增强，品牌效益逐步显现，形
成了集聚程度较高的现代产业集
群。利欧股份是国内较大的微小
型水泵制造商，新界泵业是国内
农用水泵制造龙头企业，东音泵
业是国内深井泵品种较全、出口
量较大的企业，大元泵业的家用
屏蔽泵系列产量在国内排名靠
前。而在出口市场，泵与电机的
出口量更是在我市出口产品里一
骑绝尘，前4个月机电产品出口
额达 58.29 亿元，同比增长

26.1% ， 占 了 总 出 口 额 的
65.34%，去年全年，机电产品
出口额更是超过了170多亿元。
这样一个主导集聚产业虽然

让温岭企业在逐鹿市场时拥有一
定的优势，但在你追我赶的如
今，稍有懈怠，这样的优势随时
都会被追上。温岭企业现如今该
考虑的就是如何将这个优势不断
凸显，而不至于被赶超。
在此次“全市水泵行业专场

数据分析研讨会”上，谷歌的两
位“大咖”就为温岭泵企带来了
另一种发展思路。他们通过数据
研究，分析了全球水泵行业的出
口与进口分布、规格与档次概
况、传统营销与数据营销的差异
等现状及未来趋势，指出了水泵
行业必将很快进入“数据战
场”，以数据为支撑的生产营销
策略将在企业发展计划中占据更
加重要的位置。他们还通过案例
分析和专业知识讲解，让企业家
学到了数据生产营销的技巧和关
键，填补了企业在该领域的空白
和不足。
“水泵在国际市场的竞争日
新月异，仅仅依赖传统的生产营
销方式，已经跟不上时代步伐
了，而通过大数据分析研究，确
实可以给企业正确决策、拓展市
场提供依据。”浙江豪贝泵业股
份有限公司总经理管敏成认为，
企业这几年正在加快转型升级步
伐，无论是打造品牌还是提升质
量，或是发展新市场、研发新产
品，若是有数据支撑，企业在规
划时也能更有针对性、更精准，
因此，尽快启动“大数据”战略
很有必要。
“这次邀请专家为泵企进行
数据分析，就是为了让企业明白
‘数据’的重要性以及启动相关
工作的紧迫性，以便他们更好地
应对竞争日益激烈的国际水泵市
场，推动水泵行业高质量高速度
发展。”大溪镇相关负责人表示。

数据“大咖”“泵都”授课
助力水泵出口企业更好开拓国际市场

本报讯 （记者赵碧莹文/
图）“这段时间，鸡蛋、鸭蛋价
格都涨了，比之前贵了一两元一
斤。”日前，市民王女士逛菜场
时发现，春节后一直处于低位的
蛋价，进入7月后开始逆袭，尤
其是鸭蛋，普通的都卖到了 10
元左右一斤，而之前这类鸭蛋价
格才七八元一斤。
近日，记者走访温岭的超市

和菜场寻找蛋价上涨的原因。
在各大超市里，蛋价相对比

较平稳，鸡蛋价格是 4.5元~6元
一斤，鸭蛋价格则是8元左右一
斤，和之前相比，涨幅不算太
大。
但是，在菜场里，一位经营

蛋品的老板告诉记者，现在普通
的红皮鸡蛋是5元一斤，而土鸡
蛋则卖到了8元一斤，还有一档
吃谷的卖15元一斤。“这两个星
期，鸡蛋价格的确有所上涨，平
均大概涨了 0.5元~1元一斤。”
老板说，相比鸡蛋，鸭蛋的价格
涨得更多，普通的鸭蛋现在卖
9.5元一斤，而之前只有 7元一
斤。
“其实上半年蛋价还是低
的，主要是 7月份开始涨的。”
我市一位鸡鸭养殖户说，据他了
解，15元一斤的土鸡蛋现在都
不算贵了，那些正宗的土鸡蛋已
经卖到了 20元一斤，鸭蛋也卖
到了 12元一斤，都比之前贵了
两三元一斤。“今年情况和往年

还是有点不同的，一般来说，这
段时间是蛋品的销售淡季，市场
需求回落，价格不大会涨。”他
说，往年涨价都是从 9月份开
始，那时候学校开学，食堂对鸡
蛋的需求量大大增加，加上中秋
节临近，作为月饼原材料之一的
鸡蛋，市场需求变得旺盛，价格
就会上涨，但是今年涨价时间比
往年早了一两个月。
他分析，主要原因应该是

产蛋量少了。其中一个原因是
持续的高温天气让鸡、鸭进入
了“歇伏期”。“今年天气非常
特殊，感觉比去年闷热，现在
鸡、鸭的产蛋量比入夏前明显
减少了，加上政策影响，不少
养殖户不再继续养殖，市场上
的存栏量也降低了，蛋价自然
就上涨了。”他说。
不过，蛋价的上涨并没有对

销量产生太大的影响。“现在市
民对 5毛、1元的涨价幅度也不
太敏感，毕竟蛋该吃时还得吃。
只是一次买的量减少了，但那主
要也是因为天气热，鸡蛋放久了
会不新鲜。”他说。

小贴士：
天热，鸡蛋保鲜期缩短，挑

选时留意一下鸡蛋大头处的气室
大小，若气室较大，证明鸡蛋新
鲜度打折，最好不要买。买回家
后的鸡蛋最好小头朝下摆放，可
减缓鸡蛋变质速度。

提前2个月开始涨价

7月的蛋价逆袭了

大江实业工人正在忙碌。

新界泵业车间一角。

市民在超市里选购鸭蛋。


