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投资近 2 亿元，浙江中星光电子科技有限公司成功推出“海上通”卫星通信设备，让渔民在大海上也能
像在陆地上一样随时上网，自由通话，这在以前只能通过卫星电话实现，成本非常高。自从有了“海上通”，
有船老大表示，不仅联络更方便，信息更畅通，连渔民难招的问题也得到了缓解。

今年年初，中星光电子科技又斥资 2500
万元启动了机房扩容计划，并租用了两个卫星
转发器增加带宽、进行提速。“到目前为止，
我们的卫星通道已经能容纳 6000 艘船同时在
线。”江波说。

“海上通”设备不仅能让渔民日常和家人
联络，而且在碰到紧急情况时，还能迅速联系
外界，寻求支援。“比如，如果渔船在航行时
熄火了，可以通过‘海上通’平台快速联系到
周边船只帮忙；碰到台风天，也不用通过卫星
电话一个一个联系渔民，用这个设备就能群发
通知。”江波说。

今年 3 月的一天，温岭一艘渔船的船长就
在“海上通”微信群里发布信息，说他在东经
126.6 度、北纬 29.1 度海域作业时，看到几海
里外有渔船着火，希望周边渔船能赶往现场救
人。

看到消息后，6 艘温岭籍渔船放下拖网作
业火速赶往现场，当场救起了9名船员。

还有 2016 年的一天，市海洋与渔业局信
息中心接到船上求助电话，称一艘渔船在海上
作业时，一名船员受伤。信息中心主任马上联
系到“海上通”运营中心，希望海上通信协
助。“接到电话后，我们马上把他拉入用户微
信群，并电话通知船长开启手机微信，在群里
提前进行救助。”江波说，“以前船员受伤，只
能通过卫星电话沟通，因为不能看到伤口，处
理起来比较麻烦。而那一次，我们直接让船长
拍下了船员受伤部位的照片，了解船员受伤情
况，当场安排医生远程指导船上自救。”

江波告诉记者，未来，他们还计划通过
“海上通”，为渔民打造一条销售通道。“改变
海鲜传统销售模式，渔民可以通过‘海上通’
直接和客户联系，在船上就能进行网络销
售。”2016 年，“海上通”成立速冻食品有限
公司，投资建造了 3 个-60℃超低温冷库，并
且发放了 50 多台超低温冰柜到渔船上，渔民
可以在船上速冻鱼虾，然后通过礼盒封装，让
海产品直接进入高端饭店。

6000艘船能同时在线，
让海上求助更便捷

海上也能随时上网、打电话

这家企业把卫星宽带送入渔船
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渔民出海打鱼不容易，出去一次，少则十天半个月，多则大半年，漂泊在茫茫大海上，想和家人通个电话，联系一下，都成了大难事。有
的渔民调侃：“一出海作业，就和大陆‘失联’了，我不知道家里人怎么样，家里人也不知道我在船上怎么样。”

但是，最近，有些船老大告诉记者，现在他们在海上不会“失联”了，不但能打电话，还能随时微信聊天，甚至和家里人视频，就和在陆
地上一样能够上网了！这些，全都是一种叫“海上通”的设备的功劳。

说到“海上通”，就不得不说浙江中星光
电子科技有限公司了。这个让渔民在海上也能
像在陆地上一样联络的通信设备，就是由他们
研发的。

“以前，手机带到海上就是废铁。”浙江中
星光电子科技有限公司总经办江波告诉记者，
公司总经理夏林多经常接到渔民的电话，抱怨
渔船出海后没有手机网络很不方便：每次台风
生成时不知道台风路径总是提心吊胆，进入中
韩海域捕鱼每天渔获量报关也非常头痛，如果
能有一套设备既能玩微信又能打电话就好了，
既能沟通，又能解闷。

听了渔民这个想法，2014 年，夏林多就
开始思考可行性。那一年，他多次飞往韩国，
洽谈合作，试图引进这项技术。“海上卫星设
备做得比较成熟的是美日韩。”江波说，中国
企业之所以没有进入，就是因为想要成功运行
这项技术的投入非常高，而且海上环境恶劣，
即使技术过关，在海上进行设备测试也非常困
难。

“我们 2015 年引入设备后，就进行海上测
试，整整花了一年时间才测试完成。”江波
说，当时，他们从韩国进口了几十套船载卫星
通信设备，同时斥资 3000 万元引进韩国和新
加坡的卫星通信技术，打造“海上通”卫星通
信设备，经过几十次的软硬件改良终于测试成
功。到如今为止，这个项目已经投资近 2 亿
元。

“最初，我们在全国沿海挑选了 39 艘渔
船，免费为他们安装了这套设备，并请他们在
使用过程中向我们反馈意见和建议。除了网速
慢一些，无法正常看视频之外，其他上网、微
信等功能性体验都和在陆地上差不多。”中星
光电子科技相关负责人说。

记者得知，如今通过这个设备，除了西沙
群岛以南，只要是中国海范围内，不管船开到
哪里，都能接收到中国卫星发射的信号，并转
化为 WiFi 信号，覆盖整艘船体，船员们只要
下载APP登录一下，就可以上网了。

斥资上亿元，
打造卫星通信项目

朱振星是全国最早拿到“海上通”卫星接
收设备的船老大之一。

他说：“以前出海后，和家里联系非常困
难，手机基本上都没有信号。有了这套设备，
想孩子了，立马就可以打电话过去，甚至可以
通过微信进行视频对话。”朱振星告诉记者，
渔民在风口浪尖上生活，每次出去，家里人都
很担心，如今在微信上报平安成了他每天必做
的事情。

令朱振星没有想到的是，自从安装了这套
设备之后，他再也没有碰到过船员难招的问
题。“渔民年轻化了，他们知道我船上可以
上网聊天，可以和家人联系上，在同等工资
的前提下，都更愿意到我的船上来。”

庄瑞雄是台州远洋渔业公司旗下一艘接
鲜船的船老大。他告诉记者，由于经常要穿
梭在各个海域，将渔民打捞上来的海鲜运回
陆地，他必须实时关注天气信息和各艘捕捞
船的作业情况。以往这些情况很难掌握，自
从开通“海上通”后，哪怕是到了公海，他
也能连上互联网，很便捷地获得需要的信
息。

庄 瑞 雄 告 诉 记 者 ， 以 前 出 海 时 为 了 联
络，船上需要安装对讲机、单边带、北斗星通
和卫星电话等设备，但是对讲机范围限制在
30 海里，单边带需要调频率才能通话，北斗
星通只能发 30 个字的短信，卫星电话也存在
信号不稳定、声音失真的问题。而现在，这些
问题都不是问题了。

江波说，“海上通”卫星通信设备 2016 年
7 月 1 日正式投放市场，现在已在 2000 多艘渔
船上安装。

“以前，渔民与陆地联系，只能通过卫星
电话，卫星电话的成本非常高，买一个卫星电
话要近万元，打电话时，1 分钟话费就要 1.8
元，到了公海，每分钟话费更是高达六七元，
有的渔民打得多，一个月话费就要上万元。相
对来说，‘海上通’就便宜得多，每分钟只要
三四角，大大节省了成本。”

打电话便宜了，
海上也能自由上网

江波说，“海上通”可以说是中星光电子
科技此前卫星电视产品的升级。

因为岳父曾是渔民，夏林多知道，渔民出
海工作之余是没有娱乐活动的，精神生活极其
贫乏。有一段时间，因为工作的关系，夏林多
经常出入韩国，也正是那段时间，他留意到韩
国船用的卫星自动跟踪技术可以让渔民在船上
收看电视节目。但由于技术、价格等原因，夏
林多一直无法引进该项技术。

“那时候是 2006 年左右吧，当时的卫星天
线基本上都是较大尺寸的，直径超过 60 厘米
居多，价格要好几万元甚至十几万元，在渔船
中几乎没有市场。”江波说，直到 2008 年，

“中星 9 号”升空，广播电视信息覆盖面广
了，使用船用卫星天线的成本下降了不少，夏
林多才在韩国寻到一家专业做船载卫星天线的
企业，经过一年的努力谈判，最终决定斥资
1300万元购买他们的技术。

2009 年 5 月，夏林多回到温岭，招了一批
大学生创办了浙江中星光电子科技有限公司，
开始船载卫星电视天线的批量生产。公司成立
之初，由于不了解海上的恶劣环境，第一批产
品出现很多问题。经过一年多的海上试验和几
十次不断改进，才终于打造出了一款性能稳定
的产品。

产 品 是 研 发 出 来 了 ， 市 场 要 怎 么 打 开
呢？于是，该公司请来了省广电局的专家
们，经过现场的调试、考察，公司的产品让
省广电局很满意，并连续几年成功中标“广
播电视进渔船”工程。“说起来，我们还是

‘广播电视进渔船’工程的推动者之一呢。”
江波笑着说。

在“广播电视进渔船”工程的推动下，
中星光电子科技为全国 15000 多艘渔船安装
了广播电视。“但广播电视是单向的，只能供
渔民日常消遣，没法让渔民和陆地双向沟通，
而‘海上通’则是双向通信技术。”江波说，
有了之前广播电视的基础，“海上通”设备上
市后，推广就成了一件水到渠成的事。

致力海上产品，
让渔民生活不再单调


