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本报讯 （记者赵碧莹） 要说如今的家电
产品，没个“变频”还真是拿不出手。随着

“节能”日益成为家电市场中的标配指标，
小小电风扇也拼起了科技含量，“变频风”
不光席卷空调、冰箱、洗衣机等大型家电，
一些家电品牌还纷纷推出了变频电风扇。不
过，记者走访市区多家家电市场后发现，由
于性价比不高，变频风扇并未走俏市场。

在市区一家家电卖场的风扇销售区，变
频落地电风扇已然占据了“半壁江山”。“去
年整个卖场变频风扇只有两三款，今年起码
有六七款。”销售人员说，变频风扇最大的
优势就是静音和省电，与普通风扇普遍在 60
瓦左右的功率相比，变频风扇的功率大多在
30瓦~35瓦之间，可以节省一半左右的电。

记者发现，变频风扇的挡数比传统电风
扇多，多的可达 26 挡，通过变速盘即可实
现风速的变换。一些变频落地扇除了传统的
左右摇摆式，还能上下左右四个方向摆动。

不过，与传统电扇相比，变频风扇便宜
的要 500 元一台，贵点的则要上千元，价格
要高出了2倍~3倍。

由于价格原因，市民对变频风扇的接受度
并不高。“现在家家都有空调，电风扇的使用
频率不像以前那么高了，用五六百元甚至上千
元来买电风扇还是不划算。虽然变频风扇能省
电，但电风扇的用电量本来就不高，也省不了
多少。”市民林女士说。

还有一些市民也表示，变频风扇虽然“节
能”且静音，但性价比确实不高，没必要为此
多出钱。

市场销量也真实反映出了这一情况。在
记者走访的 4家卖场中，只有 2家摆上了变频
风扇。“销量并没有达到预期，卖不出几台，
大家普遍反映太贵了。店里目前只有一款变
频风扇，主要还是为了丰富产品。”一家卖场
的工作人员说。另一家卖场虽然将变频风扇
当成了主打，但“一天只能卖一两台，没什
么市场”。

电风扇吹变频风

“好是好，
但真没必要买”

本报讯 （记者赵碧莹） 日前，记者从台州
检验检疫局温岭办事处得知，作为浙江省科技创
新云服务平台其中一个服务载体，鞋类出口基地
公共实验检测平台鞋类实验室目前已帮助5家企
业通过平台进行检测，为他们节省了12160元费
用。

浙江省科技创新云服务平台运用大数据、
云计算等技术手段，把分散化、碎片化的科技资
源进行整合，目前全省152家省重点企业研究
院、335家省级企业研究院、282家省重点实验
室(工程技术中心)、2217家省高企研发中心、82
个平台及79家科研院所等创新载体已全部整合
进云服务平台，这其中就包括了温岭的鞋类实验
室。

据介绍，依托省科技创新云服务平台，我
市建立了“创新券”运行系统，大力发展市场
化、专业化、集成化、网络化的“众创空间”，
为小微创新企业成长和个人创业提供低成本、便
利化、全要素的开放式综合服务平台。企业和创
业者可以通过云服务平台在线预约开放共享的科
研基础设施、仪器设备和技术服务。

“近年来，欧盟、北美等发达国家和地区
不断更新消费品安全和化学品管控法规，提高
消费品环保要求，并制定一系列严格的检验和
认证标准，形成了更坚固的‘绿色壁垒’。成
立鞋类实验室就是为了帮助企业应对这样的国
际壁垒，给企业提供技术担保。”台州检验检
疫局温岭办事处相关工作人员说，目前，鞋类
实验室已为440家企业提供检测服务，涉及各
类检测项目 9605 项，总共出具报告 1262 份、
样品1672个。其中，今年1至5月份就为辖区
内的 59 家企业提供了检测，涉及 279 批次、
1825个项目。

根据发改委规定，以往物理性能检测皮鞋
为 30元/项，其他鞋类则是 100元/项；化学项
目检测价格则在几十元到 1000元不等，如禁
用偶氮染料检测为 1000元，而部分重金属则
是一个元素收取150元检测费用。

“如今，通过云服务平台申请却可为企业
节省不少钱。”这位工作人员说，企业或个人
注册登录云服务平台后，选择鞋类实验室的检
测服务，通过申请后，每个单位全年低于
5000元的服务可全额抵用，超过 5000元部分
抵用 50%，最高可享受 2万元的优惠。“一般
来说，从企业申请，到完成检测，也只需要
2~3个工作日。”这位工作人员告诉记者，如
今鞋类实验室检测技术标准已覆盖 ISO （国际
标准）、EN （欧洲）、GB （国家标准） 等，可
以帮助企业检测鞋子防滑、耐折、耐磨、渗
水、耐摩擦色牢度、帮底粘合强度等 20几项
物理性能，还有禁用偶氮染料、甲醛、五氯苯
酚、富马酸二甲酯、重金属、镍释放量等十几
项化学项目。

检测服务上“云端”

为鞋子做“体检”
最高可享2万元优惠

如今，中老年群体的确成了张友田“珍珠
鞋”的主要客户群。

虽然他的“珍珠鞋”今年是第一年走上市
场，但月销量已有七八千双。“第一笔订单来
自诸暨。”张友田告诉记者，“当时带着样品去
诸暨寻找珍珠，被这个客户一眼看中，下了
300双订单。”这对张友田来说，这绝对是一
个大惊喜，也给了他信心。

“有一段时间，我生产的‘珍珠鞋’都被
这个客户承包了。他在网上一双鞋子卖到了
680元。”直到上个月，张友田才开始把这个
鞋卖给其他各地的客户。

目前，张友田的客户已经遍布安徽、福
建、海南、上海、北京、江西等地。“今天有
个云南的新客户打电话来下单了。”张友田告
诉记者， 江西甚至有人开了一家专门卖“珍
珠鞋”的店，“他已经在我这里下了上千双订
单，除了江西的客户，还有金清的单子，今天
生产的200双鞋，在早上就已被预订完。”

张友田的“珍珠鞋”甚至走出了国门，现
在已经有来自日本、韩国、阿联酋、迪拜等国
家的意向经销商。“如今已有样品鞋寄到了日
本。”他告诉记者。

月销七八千双，
网上最贵时卖到了680元

“鞋料和机器是制‘珍珠鞋’的两大难
关。”张友田说。

“珍珠鞋的皮质要求跟其他鞋不一样，为
了能让珍珠牢牢地嵌进去，皮必须有伸缩
性。”张友田还要求，材质必须环保和透气。

为了寻找这样的材料，从 2010 年开始，
张友田先后去了温州、广州、晋江、义乌等
地，找到材料就拿回家试验，但一直没有成
功。“最多的时候，家门口堆满了各种失败的
鞋样，单是被淘汰的皮料就堆成了小山。鞋底
模具就废了好几十套。”

后来，他打听到福建晋江一家皮料厂能够
定制这种皮料。“它比市面上的头层牛皮还要
好，虽然价格贵，但是我觉得值。”

除了机器和设备，张友田还跑到了北京，
找来了一名中医教授，让他帮忙排列珍珠。

在张友田的想法里，“珍珠鞋”除了要美
观，还得要有保健作用。找到这名教授，就是
为了让其按照脚底穴位的位置将珍珠分布在鞋
底，通过走路对脚底的穴位进行按摩，促进血
液循环。“而且珍珠的微量元素对人体十分有
益，特别适合中老年群体，这也是我做珍珠鞋
的初衷。”张友田说，“刚穿上它，会觉得脚底
很痛，多穿几次，就会很舒服。”

走遍市场寻鞋料，
找来中医教授排列珍珠

满桌散落的珍珠熠熠生辉，
依着珍珠上的凹槽，桌前的工人
正拿着小锥子一颗一颗将珍珠安
到皮面上，这是记者日前在张友
田家看到的一幕。在场的工人告
诉记者，因为只能一颗一颗手工
镶 嵌 ， 一 只 鞋 子 要 安 60 颗 珍
珠 ， 她 们 一 小 时 只 能 完 成 一 双

“珍珠鞋”。
做“珍珠鞋”不是张友田的

突发奇想，而是筹谋已久，甚至
成了他的“执念”。“十多年前我
就 有 了 做 一 双 ‘ 珍 珠 鞋 ’ 的 想
法 。” 张 友 田 家 在 神 童 门 一 带 ，
那时候周边都是养珍珠的人，从
小就耳濡目染，和珍珠打交道。

“我也经常跑诸暨，那里是珍珠
之 乡 ， 有 各 种 珍 珠 制 成 的 产
品 ， 珍 珠 饰 品 就 不 用 说 了 ， 还
有 人 把 珍 珠 制 成 了 衣 服 ， 或 者
把 珍 珠 镶 在 内 衣 上 。 但 是 把 珍
珠用到鞋子上的却不多。”张友
田 说 ， 因 为 自 己 有 一 个 鞋 底

厂 ， 他 就 动 了 把 珍 珠 和 鞋 底 结
合在一起的想法。

珍珠之所以能嵌入鞋底，是
因为张友田在圆润的珍珠上磨出
了 一 圈 凹 槽 。“ 珍 珠 上 的 凹 槽 ，
是我用自己研发的机器磨的，因
为珍珠大小不一，机器也没办法
流水线磨槽，只能一颗一颗来，
一 台 机 器 一 天 顶 多 能 磨 20 几 双
鞋的珍珠。”张友田说。

磨 珍 珠 的 机 器 ， 是 张 友 田
的“秘密武器”之一。“磨珍珠
不 是 件 简 单 的 事 ， 轻 了 磨 不 出
我 要 的 效 果 ， 重 了 珍 珠 直 接 就
碎 了 ， 该 怎 么 磨 ， 轻 重 如 何 ，
角 度 如 何 ， 在 研 发 这 台 机 器 时
都需要考虑到。”张友田说，光
琢 磨 这 台 机 器 ， 他 就 花 了 两 三
年时间。

如今，张友田的厂里每天都
有 9 台机器在磨珍珠。他告诉记
者：“一般来说，一天也能生产
200多双‘珍珠鞋’。”

自己研发机器磨珍珠，
一天手工生产200双“珍珠鞋”

本报记者 赵碧莹 文/图

城西街道有个“土
豪”，用5年时间研制出
了一双“珍珠鞋”：120
颗圆润饱满的珍珠，用
手工的方式，按照中医
穴位排列在每一双鞋的
鞋底。

如今，他的工厂每
天能生产 200 双这样的

“珍珠鞋”，这些鞋子已
走出温岭，走出浙江，
甚至迈出了国门。

走遍市场寻料

，历时五年研发

他把珍珠镶进了鞋子

工人一小时只能嵌一双鞋。

刚清洗过的珍珠熠熠生辉。 张友田和他的珍珠鞋。 成品珍珠鞋。

▶珍珠上的凹
槽是用自主研发的
机器磨出来的。


